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OBJETIVO GENERAL DEL CURRICULO

Realizar operaciones de compra-venta, almacenamiento, distribucion y financiacién en el ambito
internacional, aplicando planes de actuacion comercial, de acuerdo con objetivos vy
procedimientos establecidos y con la normativa vigente, y optimizando, en cada caso, los
resultados de las gestiones asignadas a su ambito de responsabilidad.

A) MODULOS ASOCIADOS A UNIDADES DE COMPETENCIA

e Compraventa internacional (245 periodos)
e  Gestion administrativa del comercio internacional (274 periodos)
® Operaciones de almacenaje (231 periodos)

e  Gestion financiera internacional (132 periodos)
B) MODULOS DE CARACTER BASICO Y/O TRANSVERSAL

e Aplicaciones de computacion (169 periodos)
e Relaciones en el equipo de trabajo (70 periodos)

e |engua extranjera (204 periodos)
e Economia general y de empresas (99 periodos)

e Dibujo Técnico Aplicado (35 periodos)
C) MODULO DE FORMACION Y ORIENTACION LABORAL

D) MODULO DE FORMACION EN CENTROS DE TRABAJO
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DESARROLLO CURRICULAR DEL MODULO
MODULO DE COMPRAVENTA INTERNACIONAL

Objetivo del Modulo formativo:
Realizar operaciones de compraventa en el ambito internacional
(Asociado a la Unidad de Competencia 1)

Seleccién del tipo de contenido organizador: los procedimientos
(excepto en el caso de la UT 1, para la que son los hechos/conceptos)

Identificacion y ordenacion de las Unidades de Trabajo (UT):

UT 1: Introduccion al médulo (5 periodos)

UT 2: Analisis de la actividad comercial y de su entorno internacional (55 periodos)
UT 3: La investigacion comercial en el comercio internacional (60 periodos)

UT 4: Organizacién del marketing internacional (55 periodos)

UT 5: Politicas de producto en mercados internacionales (30 periodos)

UT 6: Negociacion y contratacion internacional (40 periodos)

Bachillerato Técnico
Figura Profesional Comercio Exterior
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RELACION DE UNIDADES DE TRABAJO DEL MODULO
Y CONEXION ENTRE ELLAS

Introduccion al médulo Analisis de la actividad comercial
uT1 y de su entorno internacional
UuT 2

v

La investigacipn comercial en el
comerciggnternacional
UT 3

internacional

Organizacion del marketing
i! 4

mercados irternacionales

Politicas de producto en
Li! 5

Negociacion y contratacion
internacional
7
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DESARROLLO DE LAS UNIDADES DE TRABAJO

UNIDAD DE TRABAJO N° 1 - Introduccién al médulo

Objetivo de la Unidad de Trabajo:

Reconocer la aportacion de los contenidos del médulo al desarrollo de las capacidades necesarias para
realizar operaciones de compraventa internacional. Motivar e interesar al alumno en el aprendizaje del

madulo.
(Tiempo estimado: 5 periodos)

Procedimientos (contenidos organizadores)

- Identificar y analizar las funciones y realizaciones
propias de un técnico en compraventa
internacional.

- Analizar las relaciones de la UC asociada al
maédulo con el conjunto del perfil de la figura
profesional de técnico en Comercio Exterior.

- Analizar el objetivo y los contenidos del médulo.

Hechos/conceptos (contenidos soporte)

- Objetivo del modulo. Competencia profesional
gue se adquiere con el médulo. Relaciones con
los demés maodulos.

- Aptitudes y actitudes necesarias para el
desempefio de la competencia profesional
asociada al médulo.

- Posicién en el proceso productivo. Ocupaciones
y puestos de trabajo. Evolucion de la
competencia.

- Contenidos del modulo: Relacion secuenciada
de las unidades didéacticas del modulo.

- Introduccion a los métodos de ensefianza y
aprendizaje que se utilizaran en el moédulo.
Métodos y criterios de evaluacion.

Actitudes/valores/normas (contenidos soporte)

- Interesarse  por progresar 'y mejorar su
competencia profesional.

- Valorar las posibilidades que proporciona la
adquisicién de competencias en compraventa
internacional en futuros itinerarios académicos y/o
profesionales del alumno y formarse criterios
personales para la eleccion de los mismos.

- Cooperar en el trabajo en equipo con actitud
tolerante y receptiva ante las opiniones de los
demés.

- Trabajar de forma auténoma y con iniciativa.

- Responsabilizarse de las acciones
encomendadas, manifestando rigor en su
planificacion y desarrollo

- Ser flexible y adaptarse a los cambios.

Actividades de ensefianza y aprendizaje

- Elaborar una lista de tareas propias de un técnico
en compraventa internacional, realizando una
tormenta de ideas o brainstorming con todo el
grupo vy, posteriormente, clasificar, en pequefios
grupos, las tareas identificadas segun su funcion
o finalidad.

-Puesta en comun final para integrar las
clasificaciones realizadas en una Unica.

- Por parte del profesor, explicacion de los objetivos
del moédulo, relacionandolos con la UC asociada y
con el perfil general de la figura profesional e
informando sobre las ocupaciones y puestos de
trabajo mas caracteristicos.

- Explicacién, por parte del profesor, de la
metodologia didactica, de los métodos de
evaluacion y de los criterios de calificacion que se
van a aplicar. Breve descripcion de las unidades
de trabajo que se van a desarrollar y de su
secuencia y de los espacios formativos, equipos
y materiales que se utilizaran en el modulo.

Criterios de evaluacion

- Se ha identificado con precision suficiente la
competencia profesional asociada al modulo.

- Se han reconocido adecuadamente las
relaciones entre el objetivo y los contenidos del
madulo y la competencia a la que esté asociado.

- Se han identificado con precision suficiente los
métodos y criterios de evaluacion y calificacion.

Bachillerato Técnico
Figura Profesional Comercio Exterior
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UNIDAD DE TRABAJO N° 2 - Analisis de la actividad comercial y de su entorno internacional

Objetivo de la Unidad de Trabajo:
Analizar el contexto internacional en el que se desarrolla la actividad de comercio exterior.

(Tiempo estimado: 55 periodos)
emprendidas.

Procedimientos (contenidos organizadores) -Valorar la capacidad de comunicacion y la

- Determinar las caracteristicas
fundamentales de la actividad comercial de una
empresa.

- Analizar el comportamiento basico de
consumidores tipo.

- Analizar el comportamiento basico de
mercados y sectores tipo.

- Analizar los elementos fundamentales
de las politicas de marketing.

- Identificar las principales éareas
comerciales del mundo.

- Interpretar las principales partidas de la
balanza de pagos.

- Analizar las relaciones comerciales
fundamentales de Ecuador con el exterior.

Hechos/conceptos (contenidos soporte)

- Elementos fundamentales de la funcion
comercial en las empresas. Concepto de
marketing.

- Los mercados y el comportamiento del
consumidor: Clasificacion de los mercados.
Comportamiento del consumidor. Modelos de
comportamiento del consumidor («Modelo de
Nicosia», «Modelo de Howard», «Modelo de
Engel, Kollat y Blackwel.

- EI mérketing como funciébn empresarial:
Investigacion comercial. Comunicacion.
Planificacion comercial. Organizacién de la
venta. Distribucion. EI méarketing-mix

- Organizaciones Internacionales relacionadas
con el comercio: Acuerdo de LOME. EFTA.
Pacto Andino. ONU (ONUDS, UNCTAD).
Banco Mundial. Fondo Monetario Internacional.
GATT. OCDE. OIT. NICS.

- Balanza de Pagos.

Actitudes/valores/normas (contenidos soporte)

- Cooperar en el trabajo en equipo con actitud
tolerante y receptiva ante las opiniones de los
demas.

- Trabajar de forma auténoma y con iniciativa.

- Ser flexible y adaptarse a los cambios.

- Desarrollar una actitud de seguridad y gusto por
el trabajo metddico, organizado y realizado
eficazmente en el desarrollo de las actividades

importancia de la imagen personal y corporativa.

- Valorar la expresion correcta y la utilizacion de
los términos adecuados a su ambito de
competencia.

- Respetar la normativa que regula la actividad
comercial internacional y la documentacion
derivada de la misma.

- Valorar con sentido critico las técnicas de venta
y, en general, de marketing internacional.

Actividades de ensefianza y aprendizaje

- Explicacion, por parte del profesor, de los
hechos y conceptos fundamentales asociados a
la actividad comercial de la empresa en el
ambito internacional.

-En supuestos practicos convenientemente
caracterizados: ldentificar sectores y mercados
tipo. Analizar necesidades humanas en funcion
de diferentes criterios. Analizar la evolucion
histérica de sectores tipo. Delimitar las
principales zonas comerciales del mundo por
categorias, a partir de variables economicas y
sociales. Analizar la evolucién de la balanza
comercial ecuatoriana.

- Debate de las acciones y competencias
desarrolladas por las principales organizaciones
internacionales relacionadas con el comercio, a
partir de documentacion, en parte proporcionada
por el profesor y en parte obtenida por los
alumnos.

Criterios de evaluaciéon

Se han precisado los conceptos
fundamentales asociados al marketing.

Se han determinado las variables que inciden
directamente en la evolucion de sectores
productivos tipo.

Se han identificado las caracteristicas basicas
de las principales zonas comerciales del mundo.
Se han sintetizado las funciones vy
competencias fundamentales de las distintas
organizaciones internacionales relacionadas
con el comercio internacional.

Se han reconocido las partidas comerciales
méas relevantes para Ecuador dentro de su
balanza de pagos.

Bachillerato Técnico
Figura Profesional Comercio Exterior
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UNIDAD DE TRABAJO N° 3 - La investiaacion comercial en el comercio internacional

Objetivo de la Unidad de Trabajo:
Analizar y aplicar las técnicas fundamentales de investigacion comercial en el ambito internacional

(Tiempo estimado: 60 periodos)

Procedimientos (contenidos organizadores)

Analizar las fases de la investigacion comercial
en el ambito internacional.

Identificar grupos especificos de mercados
internacionales: Valorar las oportunidades de
marketing.

Analizar las caracteristicas particulares de los
mercados internacionales.

Segmentar mercados internacionales.

Aplicar  técnicas  estadisticas en la
investigacion de mercados.

Utilizar programas de computacion y bases de
datos en la bldsqueda de opciones
comerciales.

Hechos/conceptos (contenidos soporte)

Hechos y conceptos asociados a las

técnicas de  investigacion  comercial
internacional: Entrevista:

cuestionario. Estudio de los datos
proporcionados por fuentes internas vy

externas. Fuentes de informacion.

Hechos y conceptos asociados al
andlisis estadistico de la informacién.

Hechos y conceptos asociados a la
segmentacion del mercado. Mercado basico.
Mercado meta. Muestra.

Bases de datos de
internacional.

Hechos y conceptos asociados a las
técnicas estadisticas aplicables al estudio de
mercado/pais:

Modelos estadisticos: descriptivos, de
decision, verbales, graficos y matematicos.

comercio

Actitudes/valores/normas (contenidos soporte)

Cooperar en el trabajo en equipo con
actitud tolerante y receptiva ante las opiniones
de los demas.

Trabajar
iniciativa.

de forma auténoma y con

Ser flexible y adaptarse a los cambios.

Desarrollar una actitud de seguridad y
gusto por el trabajo metddico, organizado y
realizado eficazmente en el desarrollo de las
actividades emprendidas.

Valorar la capacidad de comunicacion y

la importancia de la
corporativa.

Valorar la expresién correcta y la
utilizacién de los términos adecuados a su
ambito de competencia.

Responsabilizarse de la confidencialidad
en el acceso a la documentacion.

Respetar la normativa que regula la
actividad comercial internacional y la
documentacion derivada de la misma.

Valorar con sentido critico las técnicas
de venta y, en general, de marketing
internacional.

Responsabilidad y rigor en la ejecucion
de las operaciones de investigacion comercial
internacional.

imagen personal y

Actividades de ensefianza y aprendizaje

Explicacion, por parte del profesor, de
los métodos, criterios y procedimientos
aplicables en la investigacion comercial
internacional.

En supuestos practicos
convenientemente caracterizados: Analizar las
caracteristicas y condiciones econdmicas,
politicas, sociales, cientificas y técnicas de
grupos especificos de mercados
internacionales. Clasificar las fuentes de
informacién nacionales e internacionales.
Desarrollar un estudio de seleccion de
mercados internacionales.

Criterios de evaluacion

Se han identificado adecuadamente
las distintas fases que se distinguen en una
investigacion de marketing internacional.

Se han categorizado  distintos
mercados por segmentos, dado un
determinado producto, y un objetivo comercial.

Se han calculado estadisticas

adecuadas sobre la informacién recogida de
un pais/mercado.

Se ha realizado un estudio previo para
la seleccion de un mercado/pais para un
producto dado.

Se ha operado con las bases de
datos precisas

—Para identificar clientes/proveedores para una

opcion comercial definida.

Bachillerato Técnico
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UNIDAD DE TRABAJO N° 4 - Organizacién del marketing internacional

Objetivo de la Unidad de Trabajo:
Planificar, organizar y programar estrategias de marketing internacional.

(Tiempo estimado: 55 periodos)

Procedimientos (contenidos organizadores)

Analizar los principales factores que
inciden en organizacion del  marketing
internacional de una empresa.

Seleccionar sistemas de distribucion
en operaciones concretas de exportacion.

Analizar modelos de
internacionalizacion por sectores y paises.
Estructurar planes de marketing

internacional.

Establecer politicas de marketing-mix
en el ambito internacional.

Preparar programas de promocién
internacional.

Hechos/conceptos (contenidos soporte)

Concepto de distribucion internacional: Métodos
de exportacion. Canales internos de distribucion
en el pais extranjero.

Alternativas de acceso a mercados exteriores:

Accién indirecta (cesidén o] licencia;
importadores del
pais comprador; sociedad de comercio

internacional al «trading companies»). Accion
concertada

(asociacion de exportadores; piggy-back;
joinventure).  Accién directa (vendedores
exportacion; sucursal o filial de venta; agentes o
distribuidores).

Costes de distribucion.

Organigrama del posicionamiento de las
funciones de marketing internacional.

Concepto y naturaleza de la Planificacion.
Hechos y conceptos asociados al Plan de
Marketing Internacional. Especificacion de
objetivos. Establecimiento de predicciones.
Establecimiento de lineas de  accion
alternativas. Eleccion de la mejor alternativa
posible. Especificacion y asignacion definitiva
de objetivos. Incorporacion del sistema de
control.

Hechos y conceptos asociados al presupuesto
de marketing internacional.

Comunicacion entre las empresas y sus
compradores. Publicidad, relaciones publicas,
fuerza de venta y promocién de venta.
Combinacion promocional.

El envase y la promocion internacional.

Actitudes/valores/normas (contenidos soporte):

Cooperar en el trabajo en equipo con
actitud tolerante y receptiva ante las opiniones
de los demas.

Trabajar de forma autbnoma y con

iniciativa.

Ser flexible y adaptarse a los cambios.

Desarrollar una actitud de seguridad y
gusto por el trabajo metddico, organizado y
realizado eficazmente en el desarrollo de las
actividades emprendidas.

Valorar la capacidad de comunicacién y

la importancia de la imagen personal vy
corporativa.
Valorar la expresion correcta y la

utilizacion de los términos adecuados a su
ambito de competencia.

Responsabilizarse de la
confidencialidad en el acceso a la
documentacion.

Respetar la normativa que regula la
actividad comercial internacional 'y la
documentacion derivada de la misma.

Valorar con sentido critico las técnicas
de venta y, en general, de marketing
internacional.

Responsabilidad 'y rigor en la
programacion y ejecucion de estrategias de
marketing internacional.

Actividades de ensefianza y aprendizaje

Explicacion, por parte del profesor, de los
métodos, técnicas y procedimientos aplicables
en la elaboracion de planes de marketing
internacional.

En supuestos practicos convenientemente
caracterizados:  Establecer los  objetivos
comerciales internacionales. Determinar la
prevision de ventas. Disefiar el Plan de
Marketing Internacional. Proponer medidas de
control. Disefiar programas promocionales
internacionales.

Elaborar presupuestos correspondiente a
programas promocionales.

Criterios de evaluacion

Se han identificado los factores relevantes que
se estudian y valoran para la seleccion de
canales de distribucion internacionales.

Se han calculado los costes inherentes a
distintas operaciones de distribucion.

Se han precisado las etapas a seguir en el
desarrollo de un Plan de Marketing Internacional.
Se ha estructurado adecuadamente el Plan de
Marketing Internacional

Se ha identificado la normativa reguladora de
las practicas promocionales en un mercado
concreto.

Bachillerato Técnico
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UNIDAD DE TRABAJO N° 5 - Politicas de producto en mercados internacionales

Objetivo de la Unidad de Trabajo:

Analizar y aplicar estrategias de marketing para la implantacion de productos en mercados

internacionales.

(Tiempo estimado: 30 periodos)

Procedimientos (contenidos organizadores)

- Analizar las reglamentaciones
gubernamentales exigidas por el pais al
producto.

- Fijar el precio de venta.

- Posicionar productos en determinados
segmentos del mercado.

Hechos/conceptos (contenidos soporte)

- Concepto del producto: Atributos. Nivel
de calidad. Gama de productos. Linea de
productos. Envase. Marca.

- Ciclo de vida del producto: Etapa de
introduccién. Etapa de crecimiento. Etapa de
madurez. Etapa de declive.

- Ventajas del producto.

- Fundamentos de las politicas de
precios.

Actitudes/valores/normas (contenidos soporte)

- Cooperar en el trabajo en equipo con
actitud tolerante y receptiva ante las opiniones de
los demas.

- Trabajar de forma auténoma y con
iniciativa.

- Ser flexible y adaptarse a los cambios.

- Desarrollar una actitud de seguridad y
gusto por el trabajo metddico, organizado y
realizado eficazmente en el desarrollo de las
actividades emprendidas.

- Valorar la capacidad de comunicacion
y la importancia de la imagen personal y
corporativa.

- Valorar la expresién correcta y la
utilizacion de los términos adecuados a su
ambito de competencia.

- Responsabilizarse de la
confidencialidad en el acceso a la documentacion.
- Respetar la normativa que regula la
actividad  comercial internacional y la
documentacion derivada de la misma.

- Valorar con sentido critico las técnicas
de venta vy, en general, de marketing
internacional.

Actividades de ensefianza y aprendizaje

- Explicacion, por parte del profesor, de
los métodos, criterios y procedimientos aplicables
en la implantacion de productos en el ambito
internacional.

- En supuestos practicos
convenientemente caracterizados: Determinar los
factores de coste que inciden en el precio de
exportacion. Evaluar la calidad de productos
dentro de un determinado segmento de mercado.
Posicionar productos en segmentos de mercado
determinados.

Criterios de evaluacion

- Se han precisado las etapas del
ciclo de vida de productos determinados.

- Se han identificado e
interpretado las reglamentaciones
gubernamentales béasicas de incidencia directa
sobre productos determinados.

- Se han relacionado los productos
de un segmento de mercado determinado.

- Se han propuesto
posicionamientos de productos adecuados a
determinados segmentos de mercado.

Bachillerato Técnico
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UNIDAD DE TRABAJO N° 6 - Negociacion y contratacion internacional

Objetivo de la Unidad de Trabajo:

Analizar las técnicas de negociacion y las normas de contratacion en el comercio internacional.

(Tiempo estimado: 40 periodos)

Procedimientos (contenidos organizadores)

- Analizar la idiosincrasia del pais del
cliente/proveedor.

- Analizar los elementos fundamentales
de contratos internacionales tipo.

- Determinar las obligaciones del
vendedor y del comprador.

- Interpretar y aplicar los INCOTERMS.

Hechos/conceptos (contenidos soporte)

- Hechos y conceptos asociados al
proceso de comunicacion: Emisor del mensaje.
Mensaje. Canal de comunicacion. Receptor.
Informacion a transmitir. Informacion asimilada
por el receptor. Comprobacion de la recepcion del
mensaje. Los ruidos en el proceso de
comunicacion. Clases de comunicaciones.
Objetivos de la comunicacion:

- La oferta comercial:  concepto,
requisitos y eficacia.

- Hechos y conceptos asociados a la
contratacion internacional: Tipos de contratos
usuales. Elementos del contrato. Formacién del
contrato. Caracteristicas del contrato.
Obligaciones del vendedor. Obligaciones del
comprador. Incumplimiento de los contratos de
compraventa. Efectos.

- Convenios  internacionales  sobre
contratacion.

- El arbitraje comercial. Legislacion
nacional e internacional sobre arbitraje.

- Reglas y usos uniformes del Comercio
Internacional: Significado de los INCOTERMS.

Actitudes/valores/normas (contenidos soporte)

- Cooperar en el trabajo en equipo con
actitud tolerante y receptiva ante las opiniones de
los demas.

- Trabajar de forma auténoma y con
iniciativa.

- Ser flexible y adaptarse a los cambios.

- Desarrollar una actitud de seguridad y
gusto por el trabajo metddico, organizado y
realizado eficazmente en el desarrollo de las
actividades emprendidas.

- Valorar la capacidad de comunicacion
y la importancia de la imagen personal y
corporativa.

- Valorar la expresion correcta y la
utilizacion de los términos adecuados a su @mbito
de competencia.

- Responsabilizarse de la
confidencialidad en el acceso a la documentacion.
- Respetar la normativa que regula la
actividad  comercial  internacional 'y la

documentacion derivada de la misma.

- Valorar con sentido critico las técnicas
de venta y, en general, de marketing
internacional.

- Responsabilidad y rigor en la ejecucion
de las operaciones de compraventa internacional.

Actividades de ensefianza y aprendizaje

- Explicacion, por parte del profesor, de
los métodos, criterios y procedimientos aplicables
en la negociacion y contratacion internacional.

- En supuestos practicos
convenientemente caracterizados: Analizar las
caracteristicas socio-econdmicas e idiosincrasia
de paises determinados. Elaborar ofertas.
Simular  negociaciones cliente  /proveedor.
Elaborar contratos tipo para el ambito
internacional.

Criterios de evaluacion

- Se han argumentado adecuadamente
objeciones y contraobjeciones en procesos de
negociacion simulados.

- Se han identificado e interpretado las
caracteristicas basicas de contrato tipo.

- Se ha redactado el clausulado de un
contrato de compraventa internacional.

- Se han redactado ofertas vy
contraofertas de productos.

- Se ha determinado en qué momento se
produce la transmisién de riesgos.

- Se ha precisado la secuencia de un
procedimiento arbitral de comercio internacional.

- Se han determinado los INCOTERMS.
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EJEMPLIFICACION DE LAS ACTIVIDADES DE ENSENANZA-APRENDIZAJE

UNIDAD DE TRABAJO N° 1- Introduccion al médulo

Total de periodos de la Unidad de Trabajo 5
ACTIVIDAD N° 1

Tiempo estimado: 1 periodo
Realizacion: en pequefio grupo
Ubicacién: aula polivalente
Objetivos de la actividad:

Identificar funciones propias un técnico en compraventa
internacional. Motivar e interesar al alumno en el
aprendizaje del médulo

Medios didacticos y tecnoldgicos y documentos de
apoyo

Documentacién sobre la unidad de competencia y el médulo
asociado Compraventa internacional

_Secuencialdesarrollo de la actividad:
PROFESOR

- Organizacién de grupos de trabajo y exposicion de la
tarea

- Organiza y dinamiza la tormenta de ideas o
brainstorming sobre lo que consideran los alumnos que
deben ser las funciones de un técnico en compraventa
internacional.

NUmero de actividades propuestas 3

- Organiza y dinamiza el debate en pequefio grupo
sobre las ideas propuestas.

- Orienta en la realizacion del resumen de la puesta
en comun del debate.

ALUMNOS

- Atienden a la exposicion tedrica.

- Aportan ideas.

- Identifican y clasifican, en pequefio grupo, funciones
propias del técnico en animacion del punto de venta.

- Realizan una puesta en comin de los resultados.

Seguimiento de la actividad por parte del profesor:

- Controla que la actividad se realiza dinamica y
ordenadamente.

Evaluacion de la actividad realizada por el alumno:

- Observar el grado de participacion del alumno en el
trabajo del grupo y en el debate.

ACTIVIDAD N° 2

Tiempo estimado: 2 periodos

Realizacion: en grupo
Ubicacién: aula polivalente
Objetivos de la actividad:

Relacionar los objetivos del médulo con la competencia
asociada al mismo e informar sobre la posicion de ese
perfil profesional en el proceso productivo, sobre sus
ocupaciones y puestos de trabajo mas caracteristicos y
significativos y sobre la evolucion de su competencia.
Motivar e interesar al alumno en el aprendizaje del médulo.

Medios didacticos y documentos de apoyo:

Documentacién sobre la unidad de competencia y el
modulo asociado

Compraventa internacional, informacion sobre la realidad
productiva de ese técnico y retroproyector.

Secuencia/desarrollo de la actividad:

PROFESOR
- Breve exposicion sobre el objetivo de la actividad y sobre
el método con el que se va a desarrollar.

- Explicacién de los objetivos del mdédulo y de sus
relaciones con la UC asociada y con el perfil general de
la figura profesional.

- Informa sobre la realidad productiva del técnico en
compraventa internacional.

ALUMNOS

- Atienden a la exposicion.

- Toman apuntes.

- Plantean dudas, preguntas y sugerencias.

- Realizan un esquema-resumen de la exposicion.

Seguimiento de la actividad por parte del profesor

- Aclara dudas.

- Comprueba los apuntes y los esquemas-resumen de los
alumnos.

- Evaluacién de la actividad realizada por el alumno:

- Observar el grado de atencién del alumno.

- Elaborar un esquema-resumen.
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Tiempo estimado: 2 periodos
Realizacion: en grupo
Ubicacién: aula polivalente
Objetivos de la actividad:

Introducir a la metodologia didactica utilizada en el médulo,
precisar los criterios de evaluacion y calificacién, enumerar
las UT que se van a desarrollar y presentar y describir los
espacios formativos y el equipamiento disponibles. Motivar
e interesar al alumno en el aprendizaje del médulo.

Medios didacticos 'y documentos de apoyo:
Documentacién sobre la unidad de competencia y el
médulo asociado Compraventa internacional, informacion
sobre la programacién y sobre los equipamientos y
retroproyector.

Secuencial/desarrollo de la actividad:
PROFESOR
- Breve exposicion sobre el objetivo de la actividad y
sobre el método con el que se va a desarrollar

- Explica la metodologia didactica, la estructura del curso
y los criterios de evaluacion y calificacion.

- Describe brevemente los espacios formativos y los
equipamientos.

ALUMNOS

- Atienden
a la exposicion.

- Toman
apuntes.

- Plantean
dudas, preguntas y sugerencias.

- Realizan

un esquema-resumen de la exposicion.
Seguimiento de la actividad por parte del profesor:

- Resuelve
dudas.

- Comprue
ba los apuntes y los esquemas-resumen de los
alumnos.

Evaluacién de la actividad realizada por el alumno:

12

Bachillerato Técnico
Figura Profesional Comercio Exterior



ministerio |£
educacion OG Componente Curricular — Figura Profesional

DESARROLLO CURRICULAR DEL MODULO

MODULO DE GESTION ADMINISTRATIVA DEL COMERCIO INTERNACIONAL

Objetivo del Modulo formativo:
Realizar la gestion administrativa de las operaciones de importacion y
exportacion de mercancias (Asociado a la Unidad de Competencia 2).

Seleccion del tipo de contenido organizador: los procedimientos
(Excepto en la UT 1 en la que son los hechos/conceptos).

Identificacion y ordenacion de las Unidades de Trabajo (UT):

UT 1: Introduccién al médulo (5 periodos)

UT 2: Analisis de los regimenes de comercio internacional (68 periodos)
UT 3: Determinacion del valor en aduana (70 periodos)

UT 4: Analisis del despacho y de los regimenes aduaneros (69 periodos)

UT 5: Analisis del seguro de mercancias en el comercio internacional (62 periodos)
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RELACION DE UNIDADES DE TRABAJO DEL MODULO
Y CONEXION ENTRE ELLAS

Introduccion al médulo

UT1
Analisig de los
regimenes de
comercio internacional
uT?2
Determi*acién del
valor en aduana
UT 3
— Analisis del seguro de
P mercancia¥ en el
AIEITES B d,e S[Ean comercio internacional
y de los regimenes N UT 5
aduaneros
UT 4
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DESARROLLO DE LAS UNIDADES DE TRABAJO

UNIDAD DE TRABAJO N° 1- Introduccién al médulo

Objetivo de la Unidad de Trabajo:

Reconocer la aportaciéon de los contenidos del médulo al desarrollo de las capacidades necesarias para
realizar la gestion administrativa del comercio internacional. Motivar e interesar al alumno en el
aprendizaje del médulo.

(Tiempo estimado: 5 periodos)
- Ser flexible y adaptarse a los cambios.

Procedimientos (contenidos organizadores)
Actividades de ensefianza y aprendizaje

- Identifica
r y analizar las funciones y realizaciones propias - Elaborar una lista de tareas propias de un
de un técnico en gestion administrativa del técnico en gestion administrativa del comercio
comercio internacional. internacional, realizando una tormenta de ideas
. 0 brainstormin con todo el rupo ,
- Analizar 9 grup y

posteriormente, clasificar, en pequefios grupos,
las tareas identificadas segun su funcién o
finalidad. Puesta en comun final para integrar las
clasificaciones realizadas en una Unica.

las relaciones de la UC asociada al médulo con
el conjunto del perfil de la figura profesional de
técnico en Comercio Exterior.

- Analizar el objetivo y los contenidos del médulo.

Por parte del profesor, explicacion de los

Hechos/conceptos (contenidos soporte) objetivos del médulo, relacionandolos con la UC

o i ) ) asociada y con el perfil general de la figura

- Objetivo del médulo. Competencia profesional profesional e informando sobre las ocupaciones y
que se adquiere con el modulo. Relaciones con puestos de trabajo mas caracteristicos.

los deméas modulos.

Explicacion, por parte del profesor, de la

- Aptitudes 'y actitudes necesarias para el metodologia didactica, de los métodos de
desempefio de la competencia profesional evaluacién y de los criterios de calificacion que
asociada al moédulo. se van a aplicar. Breve descripcion de las

- Posicion en el proceso productivo. Ocupaciones unidades de trabajo que se van a desarrollar y de
y puestos de trabajo. Evolucién de la Su secuencia y.de los espacios fo,rmatlvos,
competencia. equipos y materiales que se utilizaran en el

maodulo.

- Contenidos del modulo: Relacién secuenciada

de las unidades didacticas del médulo. Criterios de evaluacion

- Se ha identificado con precision suficiente la

- Introduccion a los métodos de ensefianza y ! ) ! >
competencia profesional asociada al madulo.

aprendizaje que se utlizaran en el maddulo.
Métodos y criterios de evaluacion. -Se han reconocido adecuadamente las

Actitudes/valores/normas (contenidos soporte) relaciones entre el objetivo y los contenidos del
modulo y la competencia a la que esta asociado.

- Interesarse por progresar y mejorar su

competencia profesional. - Se han identificado con precision suficiente
los métodos y criterios de evaluacion y

- Valorar las posibilidades que proporciona la calificacion.

adquisicion de competencias en gestion o .

administrativa del comercio internacional en - Se ha participado activamente en el desarrollo

futuros itinerarios académicos y/o profesionales de la unidad.

del alumno y formarse criterios personales
para la eleccion de los mismos.

- Cooperar en el trabajo en equipo con actitud
tolerante y receptiva ante las opiniones de los
demaés.

- Trabajar de forma auténoma y con iniciativa.

- Responsabilizarse de las acciones
encomendadas, manifestando rigor en su
planificacion y desarrollo
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UNIDAD DE TRABAJO N° 2- Analisis de los regimenes de comercio internacional

Objetivo de la Unidad de Trabajo:

Analizar las caracteristicas fundamentales de los regimenes de comercio exterior y las barreras al

comercio internacional.

(Tiempo estimado: 68 periodos)

Procedimientos (contenidos organizadores)

- Identificar e interpretar las recomendaciones
del GATT sobre el comercio internacional.

- Analizar barreras al comercio internacional.

- Analizar las caracteristicas fundamentales de los
regimenes de comercio exterior.

- Determinar, de acuerdo con la legislacién vigente,
el régimen comercial aplicable a la importacién o
exportacion de mercancias tipo.

Hechos/conceptos (contenidos soporte)

- La intervencién administrativa en el Comercio
Internacional. Premisas.

- Barreras al Comercio Internacional. Barreras de

- caracter comercial (regimenes comerciales,
arancel, IVA, impuestos especiales, exacciones
agricolas). Barreras de caracter no comercial
(etiguetado, presentacién, envase, embalaje,
normas de calidad, homologacién, normas
sanitarias y fitosanitarias).

- Organismos competentes para el
establecimiento de barreras al Comercio
Internacional.

- Regimenes tradicionales de Comercio Exterior.
Comercio Libre. Comercio global o contingentado.
Comercio bilateral. Comercio de Estado.

- Regimenes ordinarios actuales de Comercio
Exterior.

- Regimenes comerciales especiales.

- Documentos comerciales soporte de las
operaciones de importacién y exportacion.

- Control del destino de las exportaciones de
material de Defensa y Tecnologia de Doble Uso.

Actitudes/valores/normas (contenidos soporte)

- Cooperar en el trabajo en equipo con actitud
tolerante y receptiva ante las opiniones de los
demas.

- Trabajar de forma auténoma y con iniciativa.

- Responsabilizarse de las acciones
encomendadas, manifestando rigor en su
planificacion y desarrollo.

- Ser flexible y adaptarse a los cambios.

- Desarrollar una actitud de seguridad y gusto por el
trabajo metddico, organizado y realizado
eficazmente en el desarrollo de las actividades
emprendidas.

- Valorar la capacidad de comunicacion y la
importancia de la imagen personal y corporativa.

- Valorar la expresion correcta y la utilizacion de los
términos adecuados a su @mbito de competencia.
- Valorar la documentacion organizada, elaborada y

presentada correctamente.

- Responsabilizarse de la confidencialidad en el
acceso a la documentacion.

- Respetar la normativa que regula la actividad
comercial internacional y la documentacion
derivada de la misma.

- Responsabilidad y rigor en la realizacion de
gestiones administrativas correspondientes a
operaciones de comercio exterior.

Actividades de ensefianza y aprendizaje

- Explicacién, por parte del profesor, de los
métodos, criterios y procedimientos aplicables en
el andlisis de los regimenes comerciales
internacionales.

-En  supuestos practicos convenientemente
caracterizados: analizar barreras al comercio
exterior en diferentes sectores, interpretar la
normativa ecuatoriana aplicable a regimenes
comerciales, determinar el régimen comercial
aplicable a importaciones y exportaciones,
cumplimentar certificados de exportacion.

- Visitar organismos competentes en regimenes de
comercio exterior.

Criterios de evaluacion

- Se han identificado acuerdos de proteccion al
comercio exterior.

- Se han precisado las caracteristicas
fundamentales de los regimenes comerciales de
comercio exterior y I0s organismos competentes.

- Se ha cumplimentado la documentacion soporte
de operaciones de importacién/exportacion tipo.
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UNIDAD DE TRABAJO N° 3 - Determinacion del valor en aduana

Objetivo de la Unidad de Trabajo:

Analizar el arancel de aduanas y determinar el origen de la mercancia y su valor en aduana.

(Tiempo estimado: 70 periodos)

Procedimientos (contenidos organizadores)

- Analizar las caracteristicas y objetivos de sistemas
arancelarios.

- Analizar e interpretar el Arancel Integrado de
Aplicacién (TARIC).

- Identificar la estructura de los grupos y secciones
arancelarios.

- Determinar el aforo de mercancias.

- Interpretar y aplicar los distintos tipos de gravamen
arancelario.

- Calcular los derechos arancelarios.

- Determinar el origen de las mercancias y su valor
en aduana.

- Cumplimentar la declaracién de valor en aduana
(D.V.1L).

Hechos/conceptos (contenidos soporte)

- El Arancel de Aduanas: Nomenclatura y columnas
de derechos.

- Nomenclaturas  arancelarias  utilizadas en
Ecuador.

- Estructura del Arancel Integrado de Aplicacion.

-Reglas para determinar el aforo de las
mercancias.

- Contingentes y limites maximos arancelarios.

- Establecimiento y gestion. El aviso de importacion.

- El origen de las mercancia: Criterios arancelarios
para la determinacién del origen de las
mercancias.

- Los certificados de origen: Modelos de certificados
de origen.

- Conceptos y hechos asociados al
procedimiento general de determinacién del valor
en aduana: El valor de transaccion. Elementos
constitutivos del valor en aduana. Elementos
excluidos del valor en aduana.

- La declaracion de valor en aduana. Supuestos de
aplicacion y exclusiébn de la obligacion de
declaracion. Estructura y contenido de la
declaracion.

- Conceptos y hechos asociados a la determinacion
del tipo de cambio aplicable para la determinacion
del valor en aduana.

-Conceptos 'y hechos asociados a los
procedimientos secundarios de determinacion del
valor en aduana.

-Conceptos 'y hechos asociados a los
procedimientos especiales de determinacion del
valor en aduana.

Actitudes/valores/normas (contenidos soporte)

- Cooperar en el trabajo en equipo con actitud
tolerante y receptiva ante las opiniones de los

demas.
- Trabajar de forma auténoma y con iniciativa.
- Responsabilizarse de las acciones

encomendadas, manifestando rigor en su
planificacion y desarrollo.

- Ser flexible y adaptarse a los cambios.

- Desarrollar una actitud de seguridad y gusto por el
trabajo metddico, organizado y realizado
eficazmente en el desarrollo de las actividades
emprendidas.

- Valorar la capacidad de comunicacion y la
importancia de la imagen personal y corporativa.

- Valorar la expresion correcta y la utilizacion de los
términos adecuados a su ambito de competencia.
- Valorar la documentacion organizada, elaborada y

presentada correctamente.

- Responsabilizarse de la confidencialidad en el
acceso a la documentacion.

- Respetar la normativa que regula la actividad
comercial internacional y la documentacion
derivada de la misma.

- Responsabilidad y rigor en la realizacion de
gestiones administrativas correspondientes a
operaciones de comercio exterior.

Actividades de ensefianza y aprendizaje

- Explicacion, por parte del profesor, de los
métodos, criterios y procedimientos aplicables en
la determinacion del valor en aduana.

-En  supuestos practicos convenientemente
caracterizados: Interpretar la estructura de
cédigos arancelarios. Determinar el aforo
arancelario  correspondiente a  mercancias
simples y a mercancias compuestas Yy
cumplimentar la documentacion correspondiente.
Calcular derechos arancelarios. Determinar el
origen no convencional de mercancias y
cumplimentar la documentacion
correspondiente. Calcular el valor en aduana de
mercancias y cumplimentar la documentacion
correspondiente.

Criterios de evaluacion

- Se ha interpretado la composicion de cdédigos
arancelarios.

-Se ha determinado el aforo arancelario de
mercancias simples y compuestas.

- Se han calculado los derechos arancelarios y
demas tributos aplicables importaciones.

- Se ha determinado el origen de las mercancias y
su valor en aduana.

-Se ha cumplimentado la documentacion
correspondiente a la liquidacion de aranceles.
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UNIDAD DE TRABAJO N° 4 - Andlisis del despacho y de los regimenes aduaneros

Objetivo de la Unidad de Trabajo:

Analizar los regimenes aduaneros y aplicar procedimientos de despacho de aduanas.

(Tiempo estimado: 69 periodos)

Procedimientos (contenidos organizadores)

- Identificar e interpretar las caracteristicas
fundamentales de los distintos regimenes
aduaneros.

- Aplicar procedimientos administrativos
correspondientes a los regimenes aduaneros
fundamentales.

- Cumplimentar la documentacién correspondiente
a los tramites en aduana. fundamentales.

- Analizar las fases del despacho de mercancias en
aduanas.

- Cumplimentar la documentacion
correspondiente al despacho de mercancias en
aduanas.

- Analizar y aplicar la legislacién tributaria en la
solicitud de devolucion de ingresos indebidos.

Hechos/conceptos (contenidos soporte)

- Los destinos aduaneros. Inclusién de mercancias
en el régimen, ultimacién del Régimen.

- El régimen de admisién temporal.

- Régimen de depdsitos aduaneros. Tipos de
depdésitos y operaciones autorizadas.

-Zonas francas y depositos francos. Inclusion,
permanencia 'y ultimacion del régimen.
Manipulaciones usuales.

- Régimen de Perfeccionamiento Activo.

- Régimen de Exportacion.

- Régimen de Perfeccionamiento Pasivo.

- El Documento Unico Aduanero (DUA): Estructura
y contenido. Presentacion, admision,
comprobacion, contraccion de deudas,
autorizacion de levante/salida.

-La documentacion aduanera: Facturas,
certificados de origen, documentos justificativos
del régimen comercial/arancelario, D.V.l.,
certificados homologacion, calidad, sanitarios,
fitosanitarios, certificado internacional de
importacion...

-El Agente de Aduanas. Representacion,
deberes/obligaciones; tarifas.

- Rectificacion de declaraciones aduaneras.

- La declaracion sumaria. Plazos de presentacion y
contenido de la misma.

- La comprobacién previa de las mercancias.

- Conceptos y hechos asociados a la gestion del
D.UA.

Actitudes/valores/normas (contenidos soporte)

- Cooperar en el trabajo en equipo con actitud
tolerante y receptiva ante las opiniones de los
demas.

- Trabajar de forma auténoma y con iniciativa.

- Responsabilizarse de las acciones
encomendadas, manifestando rigor en su
planificacion y desarrollo.

- Ser flexible y adaptarse a los cambios.

- Desarrollar una actitud de seguridad y gusto por el
trabajo metddico, organizado y realizado
eficazmente en el desarrollo de las actividades
emprendidas.

- Valorar la capacidad de comunicacion y la
importancia de la imagen personal y corporativa.

- Valorar la expresion correcta y la utilizacion de los
términos adecuados a su ambito de competencia.
- Valorar la documentacion organizada, elaborada y

presentada correctamente.

- Responsabilizarse de la confidencialidad en el
acceso a la documentacion.

- Respetar la normativa que regula la actividad
comercial internacional y la documentacion
derivada de la misma.

- Responsabilidad y rigor en la realizacion de
gestiones administrativas correspondientes a
operaciones de comercio exterior.

Actividades de ensefianza y aprendizaje

- Explicacién, por parte del profesor, de los
métodos,

- criterios 'y procedimientos aplicables en los
regimenes de aduanas en el despacho aduanero.

- Elaborar un organigrama comprensivo de los
distintos regimenes aduaneros.

-En  supuestos practicos convenientemente
caracterizados: Cumplimentar solicitudes/licencias
de importacion. Cumplimentar autorizaciones
administrativas de exportacion. Calcular los costes
del despacho de mercancias en aduanas.
Cumplimentar el D.U.A. y la documentacion
complementaria.

- Visitar una aduana.

Criterios de evaluacion

- Se han descrito las caracteristicas fundamentales
de los regimenes aduaneros principales.

-Se han cumplimentado solicitudes/licencia de
importacion.

- Se ha cumplimentado el D.U.A.
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UNIDAD DE TRABAJO N° 5 - Analisis del seguro de mercancias en el comercio internacional

Objetivo de la Unidad de Trabajo:

Analizar y aplicar seguros en el transito internacional de mercancias.

(Tiempo estimado: 62 periodos)
Procedimientos (contenidos organizadores)

- Identificar posibles riesgos en operaciones de
comercio internacional.

- Analizar las caracteristicas fundamentales del
contrato de seguro.

- Analizar los principales tipos de pdlizas de
adhesion existentes.

- Determinar la incidencia de la prima del seguro en
el precio de operaciones de comercio exterior.

- Reclamar indemnizaciones por siniestros.

- Determinar los criterios de conveniencia para la
eleccion de una determinada pdliza de seguro.

Hechos/conceptos (contenidos soporte)

- El contrato de seguro de mercancias. Conceptos y
elementos.

- Tipos de contrato: Adhesion, Formal, Subsidiario,
Contraseguro, Reaseguro, Seguro multiple.
Coaseguro.

- Bienes asegurables.

- Riesgos asegurables.

- Determinacion de la  Prima, Franquicia,
Sobreprima y Extorno.

- Reclamacion de indemnizaciones.

- El seguro maritimo: Riesgos asegurables.

- Otros Seguros no maritimos.

- Legislacion Nacional e Internacional sobre
seguros: El Cédigo de Comercio. Reglas de
York y Amberes.

- Clubes de proteccion de indemnizacion:
Steamships Club. Freigths Club. Protecting Club.
Indemnity Club.

Actitudes/valores/normas (contenidos soporte)

- Cooperar en el trabajo en equipo con actitud
tolerante y receptiva ante las opiniones de los
demas.

- Trabajar de forma auténoma y con iniciativa.

- Responsabilizarse de las acciones
encomendadas, manifestando rigor en su
planificacion y desarrollo.

- Ser flexible y adaptarse a los cambios.

- Desarrollar una actitud de seguridad y gusto por el
trabajo metddico, organizado y realizado
eficazmente en el desarrollo de las actividades
emprendidas.

- Valorar la capacidad de comunicacion y la

importancia de la imagen personal y corporativa.

- Valorar la expresion correcta y la utilizacion de los
términos adecuados a su ambito de competencia.
- Valorar la documentacion organizada, elaborada y

presentada correctamente.

- Responsabilizarse de la confidencialidad en el
acceso a la documentacion.

- Respetar la normativa que regula la actividad
comercial internacional y la documentacion
derivada de la misma.

- Responsabilidad y rigor en la realizacion de
gestiones administrativas correspondientes a
operaciones de comercio exterior.

Actividades de ensefianza y aprendizaje

- Explicacién, por parte del profesor, de los
métodos, criterios y procedimientos aplicables en
el seguro internacional de mercancias.

- Elaborar un organigrama comprensivo de los
distintos tipos de seguros.

-En  supuestos  practicos  convenientemente
caracterizados: Identificar los intervinientes en
operaciones de seguro. ldentificar e interpretar la
legislacion nacional e internacional sobre seguro
de mercancias. Interpretar, seleccionar y
cumplimentar los principales modelos de pélizas
de seguro. Eleccion entre 3 polizas de seguro
dadas, de la mas conveniente en una determinada
operaciéon. Elaborar esquemas secuenciales
relativos al procedimiento de contratacion de
seguros y sobre la declaracion-liquidacion de
siniestros asegurados. Redactar reclamaciones
por siniestro.

Criterios de evaluacion

- Se han descrito los elementos que caracterizan los
contratos de seguro en el transito internacional de
mercancias.

- Se ha elegido la pdliza de seguro méas adecuada a
las caracteristicas de la operacion.

- Se han realizado correctamente reclamaciones por
siniestro. asociandolo con la idea que se quiere
transmitir.

- Se han realizado carteles y etiquetas, combinando
forma, color y textura, de forma manual y mediante
aplicaciones de computacion.
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EJEMPLIFICACION DE LAS ACTIVIDADES DE ENSENANZA-APRENDIZAJE

UNIDAD DE TRABAJO N° 3 - Determinacioén del valor en aduana

Total de periodos de la Unidad de Trabajo: 70

Realizacién: en grupo

Ubicacién: aula polivante

Objetivos de la actividad:

Desarrollar los conceptos y hechos asociados a la
determinacion del origen de las mercancias y del valor en
aduana.

Medios didacticos y tecnoldgicos y documentos de
apoyo:

Apuntes de contenidos y/o libro de texto, bibliografia de aula
y retroproyector.

Secuencia/desarrollo de la actividad:

PROFESOR
- Exposicién tedrica sobre hechos y conceptos asociados
a la determinacion del origen de las mercancias y del
valor en aduana

Numero de actividades propuestas: 6

- Atienden a la exposicion teorica.
- Toman apuntes.
- Plantean dudas, preguntas y sugerencias.

Seguimiento de la actividad por parte del profesor:

- Resuelve dudas.
- Comprueba los apuntes y los esquemas-resumen de los
alumnos.

Evaluacién de la actividad realizada por el alumno:

- Realizar un esquema-resumen de la exposicion.

- Contestar a un cuestionario sobre hechos y conceptos
asociados a la determinacion del origen de las
mercancias y del valor en aduana.

Tiempo estimado: 3 periodos

Realizacién: en pequefio grupo

Ubicacién: aula polivalente

Objetivos de la actividad:

Interpretar la estructura de cédigos arancelarios.

Medios didéacticos y tecnolégicos y documentos de
apoyo:

Esquema-resumen elaborado en la actividad anterior,
apuntes de contenidos y/o libro de texto, bibliografia de aula,
documentacion de un supuesto practico sobre codigos
arancelarios y retroproyector.

Secuencia/desarrollo de la actividad:
PROFESOR

- Breve exposicion sobre el objetivo de la actividad y sobre
el método con el que se va a desarrollar.

- Entrega y explica el supuesto practico.
- Organiza y dinamiza la actividad de los grupos de
trabajo.

ALUMNOS

- Atienden a la exposicion teodrica.
- Identifican e interpreta los co6digos arancelarios
propuestos en el supuesto practico.

Seguimiento de la actividad por parte del profesor:

- Realiza un seguimiento del trabajo de los alumnos,
resolviendo las dudas o peticiones de méas informacion.
- Comprueba los informes elaborados por los grupos.

Evaluacion de la actividad realizada por el alumno:

- Observar el grado de participacion del alumno en el
trabajo del grupo.

- Elaborar un informe sobre los resultados de su trabajo.

- Realizar un ejercicio practico sobre interpretacion de la
estructura de codigos arancelarios.
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liempo estimado:

periodos
Realizacion: individual
Ubicacién: aula polivalente
Objetivos de la actividad:

Determinar el aforo arancelario correspondiente a
mercancias simples y a mercancias compuestas Yy
cumplimentar la documentacion correspondiente.

Medios didéacticos y tecnolégicos y documentos de
apoyo:

Informe elaborado en la actividad anterior, apuntes de
contenidos y/o libro de texto, bibliografia de aula,
documentacion de un supuesto practico sobre el célculo de
aforo arancelario y retroproyector.

Secuencia/desarrollo de la actividad:
PROFESOR

- Breve exposicion sobre el objetivo de la actividad y sobre
el método con el que se va a desarrollar.

ALUMNOS

- Atienden a la exposicion teodrica.
- Exponen los comentarios y dudas que les surjan.
- Calculan el aforo arancelario.

Seguimiento de la actividad por parte del profesor:

- Resuelve dudas.
- Comprueba los célculos realizados por los alumnos.

Evaluacion de la actividad realizada por el alumno:

- Observar el grado de dedicacién con la que el alumno
realiza la actividad.

- Realizar un ejercicio préactico sobre célculo de aforo
arancelario.

Realizacién: individual

Ubicacién: aula polivalente
Objetivos de la actividad:
Calcular derechos arancelarios.

Medios didacticos y tecnolégicos y documentos
de apoyo:

Resultado del trabajo de la actividad anterior, apuntes de
contenidos y/o libro de texto, bibliografia de aula,
documentacion de un supuesto préactico sobre
derechos arancelarios y retroproyector.

Secuencia/desarrollo de la actividad:

PROFESOR
- Breve exposicion sobre el objetivo de la actividad y
sobre el método con el que se va a desarrollar.

ALUMNOS

- Atienden a la exposicion tedrica.
- Exponen los comentarios y dudas que les surjan.
- Calculan los derechos arancelarios.

Seguimiento de la actividad por parte del profesor:

- Resuelve dudas.
- Comprueba los calculos realizados por los alumnos.

Evaluacién de la actividad realizada por el alumno:

- Observar el grado de dedicacién con la que el alumno
realiza la actividad.

- Realizar un ejercicio practico sobre calculo de
derechos arancelarios.
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Realizacién: individual

Ubicacién: aula polivalente

Objetivos de la actividad: Determinar el origen no
convencional de mercancias y cumplimentar la
documentacion correspondiente

Medios didacticos y tecnolégicos y documentos
de apoyo: Resultado del trabajo de las actividades
anteriores, apuntes de contenidos y/o libro de texto,
bibliografia de aula, documentacion de supuestos
préacticos sobre la determinacion del origen de mercancias
y retroproyector.

Secuencia/desarrollo de la actividad:

PROFESOR

- Breve exposicién sobre el objetivo de la actividad y
sobre el método con el que se va a desarrollar.

ALUMNOS

- Atienden a la exposicion teodrica.
- Exponen los comentarios y dudas que les surjan.
- Determinan el origen de las mercancias.

Seguimiento de la actividad por parte del profesor:

- Resuelve dudas.
- Comprueba los resultados y la documentacién elaborada
por los alumnos.

Evaluacion de la actividad realizada por el alumno:

- Observar el grado de dedicacién con la que el alumno
realiza la actividad.

- Realizar un ejercicio practico sobre la determinacion del
origen de las mercancias.

Realizacién: individual

Ubicacién: aula polivalente

Objetivos de la actividad: Calcular el valor en aduana de
mercancias y  cumplimentar la  documentacion
correspondiente.

Medios didacticos y tecnoldégicos y documentos
de apoyo: Resultado del trabajo de las actividades
anteriores, apuntes de contenidos y/o libro de texto,
bibliografia de aula, documentacién de supuestos practicos
sobre el valor en aduana de mercancias y la
documentacién correspondiente y retroproyector.

Secuencia/desarrollo de la actividad:

PROFESOR

- Breve exposicién sobre el objetivo de la actividad y
sobre el método con el que se va a desarrollar.

ALUMNOS

- Atienden a la exposicion teérica.

- Exponen los comentarios y dudas que les surjan.

- Calculan el valor en aduana de mercancias y
cumplimentan la documentacién correspondiente.

Seguimiento de la actividad por parte del profesor:

- Resuelve dudas.
- Comprueba los resultados y la documentacién elaborada
por los alumnos.

Evaluacion de la actividad realizada por el alumno:

- Observar el grado de dedicacion con la que el alumno

- realiza la actividad.

- Realizar un ejercicio practico sobre célculo de del valor
en aduana.
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DESARROLLO CURRICULAR DEL MODULO

MODULO DE OPERACIONES DE ALMACENAJE

Objetivo del Médulo formativo:
Gestionar operaciones de almacenamiento y de expedicion internacional de
mercancias (Asociado a la Unidad de Competencia 3)

Seleccién del tipo de contenido organizador: los procedimientos
(excepto en la UT 1 en la que son los hechos/conceptos)

Identificacion y ordenacion de las Unidades de Trabajo (UT):

UT 1: Introduccién al médulo (3 periodos)

UT 2: Organizacion de almacenes (35 periodos)

UT 3: Recepcion de productos (25 periodos)

UT 4: Almacenamiento de productos (45 periodos)

UT 5: Gestion de stocks (35 periodos)

UT 6: Realizacion de inventarios (32 periodos)

UT 7: Analisis de los medios de transporte (19 periodos)
UT 8: Embalaje y etiquetado (19 periodos)

UT 9: Preparacion del pedido (18 periodos)
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RELACION DE UNIDADES DE TRABAJO DEL MODULO

Y CONEXION ENTRE ELLAS

Introduccion al médulo
UT1

Organizacion del

almacén
uT 2
Recepcion de Gestion de stocks

productos uT5

uT3

! |
Almacenamiento de Realizacion de

productos inventarios

uT4 uTé

I !

Andlisis de los medios
de transporte
uT?7

l

Embalaje y etiquetado
uT 8

l

Preparacion del pedido
uT9
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DESARROLLO DE LAS UNIDADES DE TRABAJO

UNIDAD DE TRABAJO N° 1 - Introduccioén al médulo

Objetivo de la Unidad de Trabajo:

Reconocer la aportacion de los contenidos del médulo al desarrollo de las capacidades necesarias para
gestionar operaciones de almacenamiento y de expedicion de productos. Motivar e interesar al alumno

en el aprendizaje del médulo.
(Tiempo estimado: 3 periodos)
Procedimientos (contenidos organizadores)

- Identificar y analizar las funciones y realizaciones
propias de un técnico en gestién de operaciones
de almacenamiento y expedicién de productos.

- Analizar las relaciones de la UC asociada al
modulo con el conjunto del perfil de la figura
profesional de técnico en Comercio Exterior.

- Analizar el objetivo y los contenidos del mddulo.

Hechos/conceptos (contenidos soporte)

- Objetivo del moddulo. Competencia profesional
gue se adquiere con el modulo. Relaciones con los
demas madulos.

- Aptitudes y actitudes necesarias para el
desempeiio de la competencia profesional
asociada al modulo.

- Posicién en el proceso productivo. Ocupaciones y
puestos de trabajo. Evolucion de la competencia.

- Contenidos del moédulo: Relacion secuenciada
de las unidades didacticas del modulo.

- Introduccion a los métodos de ensefianza y
aprendizaje que se utlizaran en el moddulo.
Métodos y criterios de evaluacion.

Actitudes/valores/normas (contenidos soporte)

- Interesarse  por progresar y mejorar su
competencia profesional.

- Valorar las posibilidades que proporciona la
adquisicion de competencias en gestion de
almacenamiento y expedicion de productos en
futuros itinerarios académicos y/o profesionales
del alumno y formarse criterios personales para la
eleccion de los mismos.

- Cooperar en el trabajo en equipo con actitud
tolerante y receptiva ante las opiniones de los
demas.

- Trabajar de forma auténoma y con iniciativa.

- Responsabilizarse de las acciones
encomendadas, manifestando rigor en su
planificacion y desarrollo

-Ser flexible y adaptarse a los cambios.
manifestando rigor en su planificacion y desarrollo

Actividades de ensefianza y aprendizaje

- Elaborar una lista de tareas propias de un técnico
en animacioén del punto de venta, realizando una
tormenta de ideas o brainstorming con todo el
grupo y, posteriormente, clasificar, en pequefios
grupos, las tareas identificadas segun su funcion o
finalidad. Puesta en comun final para integrar las
clasificaciones realizadas en una Unica.

Por parte del profesor, explicacion de los objetivos
del mddulo, relacionandolos con la UC asociada y
con el perfil general de la figura profesional e
informando sobre las ocupaciones y puestos de
trabajo mas caracteristicos.

Explicacion, por parte del profesor, de la
metodologia didactica, de los métodos de
evaluacion y de los criterios de calificacion que se
van a aplicar. Breve descripcion de las unidades
de trabajo que se van a desarrollar y de su
secuencia y de los espacios formativos, equipos y
materiales que se utilizaran en el médulo.

Criterios de evaluacion

- Se ha identificado con precision suficiente la
competencia profesional asociada al modulo.

-Se han reconocido adecuadamente las
relaciones entre el objetivo y los contenidos del
modulo y la competencia a la que esta asociado.

- Se han identificado con precision suficiente los
métodos y criterios de evaluacion y calificacion.

- Se ha participado activamente en el desarrollo de
la unidad.
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UNIDAD DE TRABAJO N° 2 - Organizacion de almacenes

Objetivo de la Unidad de Trabajo: Organizacion de almacenes

(Tiempo estimado: 35 periodos)

Procedimientos (contenidos organizadores)

- Diferenciar los tipos de existencias en empresas
productivas, comerciales y de servicios.

- Identificar y clasificar los productos que hay que
almacenar y determinar sus caracteristicas.

- Analizar los tipos de almacén.

- Distribuir y organizar el espacio de almacenes tipo.

- Determinar los recursos humanos y materiales
necesarios en almacenes tipo.

- Interpretar la normativa de seguridad, higiene y
salud laboral aplicable en el almacenes tipo.

Hechos/conceptos (contenidos soporte)

- Objetivos del almacén.

- Tipos de existencias en empresas de produccion,
comerciales y de servicios.

-Formas de clasificar las existencias segun
caracteristicas: De gestion de stocks. De
transporte. De manejo. De almacenaje.

- Tipos de almacenes: por su forma, por su funcion
y pequefios almacenes.

- Zonas mas comunes en un almacén: Muelles de
entrada. Zona de recepcién. Zonas de
almacenamiento. Zona de expedicion. Muelles de
salida.

- El disefio de la distribucion de planta (Layout):
objetivos.

- Los equipos mecéanicos que se utilizan en el
almacén. Transporte horizontal (de superficie): Sin
instalacién fija (carretillas); con guias (calle,
rieles); instalaciones autotransportadoras.
Transporte vertical: ascensores, montacargas,
elevadores de cangilones (norias de agua).
Transporte mixto: grias (puente, portico, torre y
méviles), manutencion continua (de cinta y por
gravedad). Handling: (carga, descarga,
posicionamiento) neumaticos, contenedores,
palets, carretillas.

- Métodos y procedimientos para la determinacion
cuantitativa y por categorias de los recursos
humanos en el almacén.

- Normativa de seguridad y salud laboral en el
funcionamiento de almacenes tipo.

-El almacén y su relacion con los restantes
departamentos de la empresa.

- Normas para la manipulacién de productos tipo.

- Legislacion higiénico-sanitaria.

Actitudes/valores/normas (contenidos soporte)

- Valorar el cuidado y mantenimiento los equipos
utilizados en el almacenamiento y expedicion de
productos.

- Respeto a las normas de utilizacion de medios
informéticos.

- Cooperar en el trabajo en equipo con actitud
tolerante y receptiva ante las opiniones de los
demas.

- Trabajar de forma auténoma y con iniciativa.

- Responsabilizarse de las acciones
encomendadas, manifestando rigor en su
planificacion y desarrollo

- Ser flexible y adaptarse a los cambios.

- Desarrollar una actitud de seguridad y gusto por el
trabajo metddico, organizado y realizado
eficazmente en el desarrollo de las actividades
emprendidas.

- Valorar la expresion correcta y la utilizacion de los
términos adecuados a su @mbito de competencia.
- Rigor en la aplicacion de métodos de organizacion

de almacenes.

- Respetar la normativa que regula la gestion de
existencias y la seguridad, higiene y salud laboral
en el almacén.

Actividades de ensefianza y aprendizaje

- Descripcién, por parte del profesor, de los tipos de
existencias, de las funciones del almacén y de sus
relaciones con los demas departamentos en
empresas tipo productiva, comercial y de servicios.
Explicacion, por parte del profesor, de los
métodos, criterios y procedimientos aplicables en
la organizacion de almacenes tipo.

Analizar distintos tipos de organizacion espacial de
almacenes ya disefiados y explicar sus ventajas e
inconvenientes.

En supuestos practicos convenientemente
caracterizados: Clasificar los productos,
atendiendo a las caracteristicas previamente
establecidas en el supuesto. Determinar el tipo
de almacén mas adecuado para su
almacenamiento. Interpretar la normativa aplicable
a la manipulacion de productos tipo definidos y las
normas de seguridad y salud laboral aplicables al
almaceén. Interpretar y describir las medidas de
seguridad que debe reunir el almacén. Disefiar y
justificar la distribucion espacial mas adecuada a
partir de planos debidamente -caracterizados,
indicando las diferentes zonas, los itinerarios de
traslado interno de los productos y aplicando la
normativa de seguridad e higiene. Asignar los
recursos humanos y materiales necesarios.
Describir las relaciones que se pueden generar
entre el almacén y los demas departamentos de la
empresa.
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- Verificar que un almacenes tipo (por ejemplo, de
productos inflamables, de productos
alimenticios), previamente definidos, cumplen las
normas de seguridad y salud laboral.

- Visita a un almacén para observar como esta
organizado.

Criterios de evaluacion

-Se han distinguido adecuadamente los
diferentes tipos de productos de una empresa
dada y se han clasificado atendiendo a unas
caracteristicas prefijadas.

- Se ha analizado y distribuido adecuadamente el
espacio destinado a almacén en funcién de las
caracteristicas de los productos, de su localizacion

Componente Curricular — Figura Profesional

y de la movilidad en el almacén, a partir de unos
planos dados.

- Se han determinado adecuadamente los itinerarios
dentro de almacenes.

- Se han asignado adecuadamente los recursos
humanos y materiales necesarios para el
funcionamiento de almacenes previamente
caracterizados.

-Se ha verificado  adecuadamente  que
determinados almacenes tipo cumplen las
normas de seguridad y salud laboral.

-Se han interpretado adecuadamente la
normativa aplicable a la manipulacion de
determinados productos tipo.
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UNIDAD DE TRABAJO N° 3 - Recepcion de productos

Objetivo de la Unidad de Trabajo: Identificar y aplicar procedimientos de recepcion de productos en

funcioén de sus caracteristicas
(Tiempo estimado: 25 periodos)

Procedimientos (contenidos organizadores)

- Analizar las prestaciones y caracteristicas
técnicas del equipo necesario para el control en
la recepcion de productos.

- Interpretar los documentos relacionados con la
recepcion de productos.

- Recepcionar  cuantitativa y cualitativamente
productos.

- Codificar productos recibidos.

- Confeccionar informes de recepcion vy
comunicacién de las anomalias surgidas en la
recepcion de productos.

- Registrar la entrada de productos recibidos y
procesar la documentacion relativa a la recepcion.

- Utilizar aplicaciones de computacién de gestion
de almacén para la codificacion y registro de la
entrada de los productos recibidos y la
elaboracién de etiquetas.

Hechos/conceptos (contenidos soporte)

- Equipos para el control de la mercancia.

- Documentos relacionados con la recepcion:
Pedido. Notas de entrega. Albaran de transporte.
Catélogos. Acta de recepcion o informe de
recepcion. Etiquetas.

-Clases o tipos de recepcion: Cuantitativa.
Cualitativa.

- El archivo de documentos.

Actitudes/valores/normas (contenidos soporte)

- Valorar el cuidado y mantenimiento adecuado de
los equipos utlizados en la recepcion de
productos en el almacén.

- Valorar la capacidad de comunicacion.

- Cooperar en el trabajo en equipo con actitud
tolerante y receptiva ante las opiniones de los
demas.

- Trabajar de forma auténoma y con iniciativa.

- Responsabilizarse de las acciones
encomendadas, manifestando rigor en su
planificacion y desarrollo

- Ser flexible y adaptarse a los cambios.

- Desarrollar una actitud de seguridad y gusto por
el trabajo metddico, organizado vy realizado
eficazmente en el desarrollo de las actividades
emprendidas.

- Valorar la expresion correcta y la utilizacion de los
términos adecuados a su &mbito de competencia.

- Valorar la documentacion organizada, elaborada y
presentada correctamente.

- Rigor en los procesos de recepcion de productos.

- Respetar la normativa que regula la recepcion de
existencias y la seguridad, higiene y salud laboral
en el almacén.

Actividades de ensefianza y aprendizaje

- Descripcién, por parte del profesor, de las
prestaciones y caracteristicas técnicas del equipo
necesario para el control de la recepcion de
determinados productos.

- Explicacion, por parte del profesor, de los criterios
y procedimientos aplicables en la recepcion de
productos, describiendo la informacién generada
y los métodos para su procesamiento.

-En  supuestos practicos convenientemente
caracterizados: Interpretar el contenido de las
notas de entrega y verificar su contenido con la
mercancia recibida y con el expediente del pedido.
Deducir las necesidades de control e inspeccion
de la mercancia recibida y el tipo de recepcion
mas adecuado a sus caracteristicas. Realizar la
recepcion cuantitativa/cualitativa y confeccionar el
informe correspondiente sobre el resultado de la
recepcion. Codificar y etiquetar los productos.
Registrar y procesar la informacion sobre los
productos recepcionado, utilizando aplicaciones
de computacion de gestion de almacén.

Criterios de evaluacion

-Se han interpretado correctamente los
elementos que contiene la nota de entrega.

- Se ha verificado correctamente la informacion de
la nota de entrega con los documentos del
expediente del pedido.

- Se ha especificado la informacién que se debe
incluir las notas de entrega correspondientes a
las existencias que se van a recibir.

- Se ha determinado adecuadamente el tipo control
y de inspeccién de mercancias tipo.

- Se ha elaborado adecuadamente el informe con el
resultado de la recepcion.

-Se ha codificado, registrado y procesado
adecuadamente la entrada de productos,
utilizando aplicaciones de computacion de gestion
de almacén.
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UNIDAD DE TRABAJO N° 4 - Almacenamiento de productos

Objetivo de la Unidad de Trabajo: Aplicar procedimientos de almacenamiento de productos.

(Tiempo estimado: 45 periodos)

Procedimientos (contenidos organizadores)

- Determinar el tipo de almacenamiento de
mercancias tipo segun sus caracteristicas.

- Determinar el espacio para cada referencia de
producto que hay que almacenar.

- Confeccionar etiquetas identificativos de la
mercancia para colocar en el lugar de ubicacion
de la misma.

- Interpretar y aplicar las normas de colocacion para
la ubicar las mercancias en el almacén.

- Analizar los sistemas de manutencion o
movimiento de materiales y determinar los mas
adecuados

- para el almacenamiento de productos tipo.

- Interpretar y aplicar las normas de seguridad y
salud laboral aplicables en la ubicacién de
productos.

- Confeccionar y mantener el manual de colocacién.

- Interpretar y aplicarlas normas relativas a la
conservacion o mantenimiento de productos tipo
en el almacén.

- Utilizar aplicaciones de computacion de gestion de
almacén para determinar y registrar la ubicacion
de productos en el almacén.

Hechos/conceptos (contenidos soporte)

- Tipos de almacenamiento en funcién del volumen
y de las caracteristicas de las mercancias:
Cubiertos, Descubiertos.

- Normas de colocaciéon. Formas de colocacion (en
paralelo y en zig-zag). Sistemas de almacenaje
(sistema convencional, sistema dinamico, sistema
compacto y bloques apilados). Criterios de
distribucion: numero de referencias o articulos,
calculo de existencias medias, informes sobre la
posible evolucion de existencias, unidades
minimas de compra por referencia, unidades
minimas de almacenamiento, caracteristicas de
los articulos y sus embalajes o paletizacion,
normas de seguridad e higiene. Tipos de
etiquetas (de estante, individuales y frontales).
Sistemas de manutencion o de movimiento de
materiales. Manual de colocacion. Normas de
seguridad e higiene que regulan la conservacion o
mantenimiento de las mercancias.

Actitudes/valores/normas (contenidos soporte)

- Cooperar en el trabajo en equipo con actitud
tolerante y receptiva ante las opiniones de los
demas.

- Trabajar de forma auténoma y con iniciativa.

- Responsabilizarse de las acciones
encomendadas, manifestando rigor en su
planificacion y desarrollo

- Ser flexible y adaptarse a los cambios.

- Desarrollar una actitud de seguridad y gusto por el
trabajo metddico, organizado y realizado
eficazmente en el desarrollo de las actividades
emprendidas.

- Valorar la expresion correcta y la utilizacion de los
términos adecuados a su ambito de competencia.

- Valorar la documentacion organizada, elaborada y
presentada correctamente.

- Rigor en los procesos de almacenamiento de
productos.

- Interesarse por actuar con eficiencia, minimizando
costes, en el ambito de su competencia.

- Valorar la importancia de la seguridad en la
conservacion de la documentacion e informacion.

- Valorar el cuidado y mantenimiento adecuado de
los equipos utilizados en el almacenamiento de
productos.

- Valorar las normas y criterios de ubicacion y de
conservacion de productos en el almacén.

- Respetar la normativa que regula la gestion de
existencias y la seguridad, higiene y salud laboral
en el almacén.

Actividades de ensefianza y aprendizaje

- Exposiciéon y debate sobre las normas para el
trabajo del técnico en almacenamiento de
productos.

- Descripcién, por parte del profesor, de las
prestaciones y caracteristicas técnicas del equipo
necesario para el almacenamiento de productos.

- Explicacion, por parte del profesor, de los criterios
y procedimientos aplicables en el
almacenamiento de productos, describiendo la
informaciéon generada y los métodos para su
procesamiento.

En supuestos practicos convenientemente
caracterizados: Determinar el tipo de
almacenamiento que requieren las mercancias.
Calcular el espacio que se le debe adjudicar a
cada referencia de producto, partiendo de sus
caracteristicas, de la demanda de los mismos y
del espacio disponible en un almacén.
Confeccionar las etiquetas que identifican la
mercancia en los lugares de ubicacion. Determinar
las normas de colocacion que se deben tener en
cuenta en la ubicacion. Determinar las
operaciones de almacenamiento, aplicando
criterios de manipulacion adecuados y teniendo
en cuenta la normativa de seguridad e higiene
aplicables.  Establecer los sistemas de
manutenciéon o de movimiento de materiales.
Elaborar el manual de ubicacion. Interpretar y
aplicar la normativa de seguridad, higiene y salud
laboral aplicable a la conservacion vy
mantenimiento de los productos.
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Registrar y procesar la informacion sobre los
productos almacenados, utilizando aplicaciones de
computacion de gestion de almacén.
- Visita a un almacén con el fin de observar cémo

esta almacenada la mercancia.

Criterios de evaluacion

- Se ha calculado adecuadamente el espacio preciso
para determinadas referencias de productos,
indicando el espacio total disponible, el nimero de
referencias y los datos necesarios para determinar
dicho célculo.

Componente Curricular — Figura Profesional

- Se han confeccionado correctamente etiquetas que
identifiqguen la mercancia en su lugar de ubicacion,
conforme a pautas determinadas.

- Se ha confeccionado adecuadamente el manual de
colocacion con los datos de un almacén prefijado.

- Se ha identificado e interpretado adecuadamente la
normativa de seguridad, higiene y salud laboral
aplicable a la manipulacion, ubicacion vy
conservacion de mercancias en el almacén.
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Componente Curricular — Figura Profesional

UNIDAD DE TRABAJO N° 5 - Gestion de stocks

Objetivo de la Unidad de Trabajo: Aplicar métodos de control y valoracion de existencias.

(Tiempo estimado: 35 periodos)
Procedimientos (contenidos organizadores)

- Analizar los objetivos y factores que determinan la
gestion de stocks.

- Clasificar los costes de almacenamiento.

- Calcular costes de almacenamiento.

- Calcular el coeficiente de rotacion de las
existencias y del periodo medio de maduracion.

- Calcular el lote 6ptimo-punto de pedido.

- Determinar el stock de seguridad.

- Clasificar productos aplicando el método ABC.

- Elaborar fichas de almacén aplicando los métodos
de valoracién de existencias. Precio promedio
ponderado, P.E.P.S., U.E.P.S. y (ltimo precio de
mercado.

- Utilizar programas de gestion de stocks.

Hechos/conceptos (contenidos soporte)

- Tipos de stocks.

- Objetivos de la gestion de los stocks.

- Factores que intervienen en la gestion de los
stocks: la demanda, los costes y los plazos.

-Los costes de los productos almacenados: El
coste de adquisicion. El coste de produccion. El
coste de mantenimiento. El coste de
aprovisionamiento. El coste de ruptura o de
demanda insatisfecha. El coste de manutencion.

- La rotacién de las existencias: El coeficiente de
rotacion de las existencias.

- El periodo medio de maduracion. El periodo medio
de almacenamiento. ElI periodo medio de
fabricacion. El periodo medio de venta. El periodo
medio de cobro.

- Métodos de valoracion de las existencias. Precio
promedio ponderado, P.E.P.S., U.E.P.S. y dltimo
precio de mercado.

-Las correcciones valorativas segin normas
contables.

Actitudes/valores/normas (contenidos soporte)

- Cooperar en el trabajo en equipo con actitud
tolerante y receptiva ante las opiniones de los
demas.

- Trabajar de forma auténoma y con iniciativa.

- Responsabilizarse de las acciones
encomendadas, manifestando rigor en su
planificacion y desarrollo

- Ser flexible y adaptarse a los cambios.

- Desarrollar una actitud de seguridad y gusto por el
trabajo metddico, organizado y realizado
eficazmente en el desarrollo de las actividades
emprendidas.

- Valorar la expresion correcta y la utilizacion de los
términos adecuados a su &mbito de competencia.
- Valorar la documentacion organizada, elaborada y

presentada correctamente.

- Rigor en los procesos de gestion de stocks.

- Respetar la normativa que regula la gestion de
existencias y la seguridad, higiene y salud laboral
en el almacén.

Actividades de ensefianza y aprendizaje

- Debate con todo el grupo para identificar ideas
previas sobre la gestion de stocks.

- Explicacion, por parte del profesor, de los
métodos, criterios y procedimientos aplicables en
la gestion de stocks.

-En  supuestos practicos convenientemente

caracterizados: ldentificar y clasificar los costes,

relacionados con la gestion de los stocks, que se
han originado en una determinada empresa que
se indica en un supuesto. Calcular el precio de
adquisicion de unos productos adquiridos a otras
empresas, a partir de las facturas de los mismos.

Calcular el coste de produccion de unos productos

que se han fabricado en una empresa industrial, a

partir de un supuesto. Calcular e interpretar el

coeficiente de rotacion y el periodo medio de
maduracion de una determinada empresa. Aplicar
el sistema de lote 6ptimo-punto de pedido para la

gestion de los stocks en una empresa comercial e

interpretar el resultado. Realizar la clasificacion

ABC de unos productos de una determinada

empresa.

Elaborar las fichas de almacén de una

determinada empresa aplicando los métodos

Precio Promedio Ponderado, P.E.P.S., UE.P.S. y

ultimo precio de mercado.

Elaborar, archivar e imprimir las fichas de

almacén mediante el programa de gestion de

almacén, localizando los datos que proporciona
facturacion y que estan archivados en los ficheros
correspondientes.

Criterios de evaluacion

- Contestar a un cuestionario sobre tipos de stocks,
objetivos de gestidn de los stocks y factores que
intervienen en la gestién de los stocks.

- Se han calculado correctamente los costes de
adquisicion o de produccién y de almacenamiento.

- Se han calculado correctamente el lote 6éptimo-
punto de pedido.

- Se han calculado correctamente el coeficiente de
rotacion de las existencias y el periodo medio de
maduracion.

- Se han elaborado adecuadamente las fichas de
almacén aplicando los métodos de valoracion de
existencias: Precio promedio ponderado,
P.E.P.S., U.E.P.S. y Ultimo precio de mercado y
analizar los resultados.

-Se  han utiizado  adecuadamente las
aplicaciones de computaciéon de gestion de
almacén en la elaboracién, archivo e impresion de
las fichas de almacén.
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Componente Curricular — Figura Profesional

UNIDAD DE TRABAJO N° 6 - Realizacion de inventarios

Objetivo de la Unidad de Trabajo: Aplicar procedimientos de elaboracion de inventarios

(Tiempo estimado: 32 periodos)

Procedimientos (contenidos organizadores)

- Determinar la periodicidad con que interesa
realizar cada tipo de inventario.

- Realizar diferentes tipos de inventarios.

- Verificar las existencias reales de la hoja de
recuento con las existencias de las fichas de
almacén.

- Elaborar un informe con las incidencias
detectadas en la realizacion de un inventario.

- Utilizar las aplicaciones de computacién de
gestion de inventarios.

Hechos/conceptos (contenidos soporte)

- El inventario. Finalidad. Hoja de recuento.

- Tipos de inventarios. Por la amplitud (total o
parcial). Por la informacion que proporcionan
(analitico, sintético o mixto). Por la fecha de
realizacion (inicial o de gestion).

Actitudes/valores/normas (contenidos soporte)

- Cooperar en el trabajo en equipo con actitud
tolerante y receptiva ante las opiniones de los
demas.

- Trabajar de forma auténoma y con iniciativa.

- Responsabilizarse de las acciones
encomendadas, manifestando rigor en su
planificacion y desarrollo

- Ser flexible y adaptarse a los cambios.

- Desarrollar una actitud de seguridad y gusto por el
trabajo metddico, organizado y realizado
eficazmente en el desarrollo de las actividades
emprendidas.

- Valorar la expresion correcta y la utilizaciéon de los
términos adecuados a su ambito de competencia.

- Valorar la documentacion organizada, elaborada y
presentada correctamente.

- Responsabilidad y rigor en los recuentos fisicos
del almacén.

- Respetar la normativa que regula la gestiéon de
existencias y la seguridad, higiene y salud laboral
en el almacén.

Actividades de ensefianza y aprendizaje

- Debate sobre la necesidad y periodicidad de
realizar inventarios dependiendo del tipo de
almacén.

- Explicacién, por parte del profesor, de los
métodos, criterios y procedimientos aplicables en
la realizacion de inventarios.

- Descripcién, por parte del profesor, de los
elementos y documentos necesarios para realizar
un determinado inventario en un almacén
previamente caracterizado.

- Realizar diferentes tipos de inventarios en el
centro educativo, con el fin de acercarlos a la
realidad en lo posible: De la biblioteca. Del
almacén general. Del almacén de tecnologia, si
hubiera.

- Confeccionar el inventario analitico con los datos
que se reflejan en la hoja de recuento y el listado
de costes de unas existencias.

- Verificar los resultados obtenidos en el recuento
fisico, con los datos que figuran en las fichas de
almacén u otros documentos que se adjunten para
la realizacion de esta actividad. En el caso de
haberse realizado el recuento fisico real se
proporcionaran los datos necesarios.

- Elaborar un informe a partir de una hoja de
recuento y de su inventario valorado, donde se
indiquen las anomalias detectadas y proponiendo
medidas correctoras.

- Utilizar el programa de gestién de almacén para la
elaboracion de inventarios y para la verificacion de
datos.

Criterios de evaluacion

- Se han descrito y caracterizado adecuadamente
los diferentes tipos de inventarios.

- Se han elaborado correctamente inventarios a
partir de los datos referentes a existencias
previamente definidas.

- Se han propuesto correcciones adecuadas a las
anomalias detectadas en los resultados de
inventarios.

- Se han utilizado adecuadamente las
aplicaciones de computacién de gestion de
aprovisionamientos para la elaboracion de
inventarios de almaceén.

32

Bachillerato Técnico
Figura Profesional Comercio Exterior



ministerio de @

educacion -
| ¥

Componente Curricular — Figura Profesional

UNIDAD DE TRABAJO N° 7: Analisis de los medios de transporte

Objetivo de la Unidad de Trabajo: Analizar las caracteristicas de los medios de transporte
relacionandolas con la tipologia de los productos y destinos.

(Tiempo estimado: 19 periodos)

Procedimientos (contenidos organizadores)

- Analizar las caracteristicas de los distintos
medios de transporte.

- Seleccionar el medio de transporte adecuado para
la distribucion de mercancias, en funciéon del
servicio, calidad y precio.

- Interpretar los documentos relacionados con el
transporte.

Hechos/conceptos (contenidos soporte)

- La funcién del transporte.

- Medios de transporte: Por carretera. Por
ferrocarril. Aéreo. Maritimo/fluvial.

- Los factores que influyen en la eleccion del medio
de transporte: Términos de venta. Exigencias
especificas del cliente. Caracteristicas fisicas del
producto. Medios disponibles de transporte.
Frecuencia, puntualidad, rapidez y fiabilidad.
Precio del transporte y otras condiciones.

- Documentos relacionados con el transporte:
Carta de porte. Conocimiento de embarque.
Pdliza de fletamento. Conocimiento aéreo.

Actitudes/valores/normas (contenidos soporte)

- Cooperar en el trabajo en equipo con actitud
tolerante y receptiva ante las opiniones de los
demas.

- Trabajar de forma auténoma y con iniciativa.

- Responsabilizarse de las acciones
encomendadas, manifestando rigor en su
planificacion y desarrollo

- Ser flexible y adaptarse a los cambios.

- Desarrollar una actitud de seguridad y gusto por el
trabajo metddico, organizado y realizado
eficazmente en el desarrollo de las actividades

emprendidas.
- Valorar la expresion correcta y la utilizacion de los
términos adecuados a su @mbito de competencia.
- Valorar la documentacion organizada, elaborada y
presentada correctamente.

- Responsabilidad y rigor en los recuentos fisicos
del almacén.

- Respetar la normativa que regula la gestion de
existencias y la seguridad, higiene y salud laboral
en el almacén.

Actividades de ensefianza y aprendizaje

- Debate sobre los medios de transporte existentes
para la distribucién de los productos.

- Explicacién, por parte del profesor, de los
métodos, criterios y procedimientos aplicables
en la seleccion de medios de transporte.

-En  supuestos practicos convenientemente
caracterizados: identificar las caracteristicas de
los medios de transporte. Analizar los factores
que influyen en la eleccion del medio de
transporte; seleccionar el medio de transporte
mas conveniente. ldentificar e interpretar los
documentos de transporte.

Criterios de evaluacion

-Se han identificado los distintos medios de
transporte existente y descrito sus ventajas e
inconvenientes.

- Se ha seleccionado el medio de transporte en
funcion de la calidad, servicio y coste de entre
varias ofertas previamente establecidas.

-Se han interpretado  correctamente  los
documentos relacionados con cada medio de
transporte.
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Componente Curricular — Figura Profesional

UNIDAD DE TRABAJO N° 8 - Embalaje y etiquetado

Objetivo de la Unidad de Trabajo: Determinar el embalaje y etiquetado mas adecuado segun las

caracteristicas de los productos y destinos.

(Tiempo estimado: 19 periodos)

Procedimientos (contenidos organizadores)

- Analizar las caracteristicas de los distintos tipos de
embalaje.

- Interpretar la normativa que regula el embalaje y el
etiquetado de los productos.

- Determinar el tipo de embalaje adecuado.

- Rotular y sefalizar los embalajes.

- Ubicar el etiquetado en el embalaje.

Hechos/conceptos (contenidos soporte)

- La funcidn del embalaje.

- Factores que se deben considerar para la
seleccion del embalaje.

-Tipos de embalaje: Atados. Balas. Cajas
claraboya. Cajas de carton. Cajas de madera.
Contenedores. Fardos. Sacos. Toneles.

- El rotulado y las sefales de los embalajes.

Actitudes/valores/normas (contenidos soporte)

- Cooperar en el trabajo en equipo con actitud
tolerante y receptiva ante las opiniones de los
demas.

- Trabajar de forma auténoma y con iniciativa.

- Responsabilizarse de las acciones
encomendadas, manifestando rigor en su
planificacion y desarrollo

- Ser flexible y adaptarse a los cambios.

- Desarrollar una actitud de seguridad y gusto por el
trabajo metddico, organizado y realizado
eficazmente en el desarrollo de las actividades
emprendidas.

- Valorar la expresion correcta y la utilizacion de los
términos adecuados a su &mbito de competencia.
- Valorar la documentacion organizada, elaborada y

presentada correctamente.

- Rigor en los procesos de embalaje y etiquetado.

- Respetar la normativa que regula la gestion de

existencias y la seguridad, higiene y salud laboral
en el almacén.
Actividades de ensefianza y aprendizaje

- Debate sobre los tipos de embalaje para identificar
ideas previas.

- Explicacion, por parte del profesor, de los
métodos, criterios y procedimientos aplicables en
el embalaje y etiquetado.

-En  supuestos practicos convenientemente
caracterizados: ldentificar las caracteristicas de
los tipos de embalaje. Identificar e interpretar la
normativa que regula el embalaje y etiquetado de
los productos. Seleccionar el tipo de embalaje
adecuado. Determinar el contenido de las
etiquetas. Determinar el lugar de ubicacion de las
etiquetas. Realizar los rotulos y las sefales
precisas.

- Interpretar las sefiales de proteccion y de
orientacion de determinados productos tipo.

Criterios de evaluacion

-Se han relacionado correctamente las
caracteristicas de distintos tipos de embalaje con
las caracteristicas fisicas y técnicas de cada
producto.

- Se ha identificado el embalaje adecuado para la
mercancia, para su manipulacién y para el medio
de transporte.

- Se han rotulado adecuadamente las etiquetas y
ubicado en un embalaje a partir de unos datos
definidos.

-Se han establecido adecuadamente las
indicaciones de orientacion y de proteccion
correspondientes segln caracteristicas de los
productos.
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Componente Curricular — Figura Profesional

UNIDAD DE TRABAJO N° 9 - Preparacion del pedido

Objetivo de la Unidad de Trabajo:

Aplicar procedimientos de preparacién de pedidos para su expedicion.

(Tiempo estimado: 18 periodos)

Procedimientos (contenidos organizadores)

- Interpretar el vale de salida y la nota de pedido.

- Determinar la ubicacién del pedido en el almacén y
su nivel de existencias.

- Determinar los movimientos hasta la zona de
expedicion.

- Elaborar y verificar la nota de entrega.

- Registrar las salidas de mercancias en las fichas
de almacén.

- Utilizar el embalaje adecuado vy verificar el
acondicionamiento de la mercancia.

- Ordenar la carga.

- Utilizar aplicaciones de computacion de gestion de
almacén en la preparacion del pedido para su
expedicion

Hechos/conceptos (contenidos soporte)

- Los vales de salida. La nota de pedido. El albaran
o remito. La documentacion que acompafia a la
expedicion.

Actitudes/valores/normas (contenidos soporte)

- Cooperar en el trabajo en equipo con actitud
tolerante y receptiva ante las opiniones de los
demas.

- Trabajar de forma auténoma y con iniciativa.

- Responsabilizarse de las acciones
encomendadas, manifestando rigor en su
planificacion y desarrollo

- Ser flexible y adaptarse a los cambios.

- Desarrollar una actitud de seguridad y gusto por el
trabajo metddico, organizado y realizado
eficazmente en el desarrollo de las actividades
emprendidas.

- Valorar la expresion correcta y la utilizaciéon de los
términos adecuados a su &mbito de competencia.
- Valorar la documentacion organizada, elaborada y

presentada correctamente.

- Rigor en los procesos de expedicién de productos.

- Respetar la normativa que regula la gestion de
existencias y la seguridad, higiene y salud laboral
en el almacén.

Actividades de ensefianza y aprendizaje

- Debate para identificar las necesidades que
surgen para la preparacion de un pedido.

- Explicacion, por parte del profesor, de los
métodos, criterios y procedimientos aplicables en
la preparacion del pedido para su expedicion.

- Descripcién, por parte del profesor, de los
elementos y documentos necesarios para expedir
productos en almacenes tipo.

-En  supuestos précticos convenientemente
caracterizados: Interpretar los elementos de los
vales de salida y de notas de pedido. Determinar
la cantidad de mercancia que se puede expedir.
Establecer los movimientos hasta su colocacion

en la zona de expedicion. Elaborar las notas de
entrega. Verificar la concordancia entre la nota de
entrega y los documentos utilizados para su
confeccidon. Registrar la mercancia expedida en
las fichas de almacén correspondientes. Elaborar
la documentaciébn que acompafiard a la
expedicion. Verificar el acondicionamiento de la
mercancia en el embalaje, la sefializacion y el
etiguetado. Determinar la ubicacion de Ila
mercancia en el medio de transporte. Utilizar
programas de gestion de almacén para la
elaboracion de notas de entrega, registro de
salidas de la mercancia.
Criterios de evaluacion

- A partir de las notas de pedido, se ha establecido
adecuadamente la mercancia a expedir.

- Se han elaborado adecuadamente las notas de
entrega correspondientes a las existencias
expedidas.

- Se han utilizado adecuadamente los programa de
gestion de almacén y para registrar las salidas de
mercancia.

- Se han definido correctamente los criterios de
ordenacion de la mercancia dentro de los
medios de transporte
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EJEMPLIFICACION DE LAS ACTIVIDADES DE ENSENANZA APRENDIZAJE

UNIDAD DE TRABAJO N°5 Gestion de stocks
Total de periodos de la Unidad de Trabajo: 35

ACTIVIDAD N° 1

Tiempo estimado: 1 periodo

Realizacién: en grupo
Ubicacién: aula polivalente

Objetivos de la actividad:
Diagnosticar los conocimientos de partida de los alumnos
sobre la gestion de stocks.

Medios didacticos y tecnolégicos y documentos de
apoyo:

No se requiere ninguno en especial.

Secuencia/desarrollo de la actividad:
PROFESOR
- Breve exposicion sobre el objetivo de la actividad y sobre
el método con el que se va a desarrollar.
- Organiza y dinamiza la tormenta de ideas o brainstorming
sobre lo que consideran los alumnos que deben ser las
funciones de la gestion de stocks.

Numero de actividades propuestas: 10

- Organiza y dinamiza el debate sobre las ideas
propuestas.
- Orienta en la realizacion del resumen del debate.

ALUMNOS

- Atienden a la exposicion.

- Participan en la tormenta de ideas.

- Participan en el debate.

- Realizan un esquema-resumen de las conclusiones
del debate.

Seguimiento de la actividad por parte del
profesor:

- Controla que la actividad se realiza dinamica y
ordenadamente.

Evaluacion de la actividad realizada por el alumno:

- Elaborar un esquema-resumen sobre las
conclusiones del debate.

ACTIVIDAD N° 2

Tiempo estimado: 5 periodos
Realizacion: en grupo
Ubicacién: aula polivalente
Objetivos de la actividad:

Desarrollar los conceptos y hechos asociados a la
gestion de stocks.

Medios  didacticos 'y tecnolégicos vy
documentos de apoyo:

Esquema-resumen elaborado en la actividad
anterior, apuntes de contenidos y/o libro de texto,
bibliografia de aula y retroproyector.

Secuencia/desarrollo de la actividad:

PROFESOR

- Exposiciéon teérica sobre hechos y conceptos
asociados a la gestién de stokcs.

ALUMNOS

- Atienden a la exposicion tedrica.

- Toman apuntes.

- Plantean dudas, preguntas y sugerencias.

- Realizan un esquema-resumen de la exposicion.
Seguimiento de la actividad por parte del
profesor:

- Resuelve dudas.

- Comprueba los apuntes y los esquemas-resumen de

los alumnos.
Evaluacion de la actividad realizada por el alumno:

- Elaborar un esquema-resumen sobre los conceptos

y hechos fundamentales asociados a la gestion de
stocks.

- Contestar un cuestionario sobre los conceptos y

hechos fundamentales asociados a la gestion de
stocks.
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Tiempo estimado: 2 periodo

Realizacién: en pequefio grupo
Ubicacion: aula polivalente
Objetivos de la actividad:

Identificar y clasificar los costes generados en la gestion de
stocks

Medios didacticos y tecnolégicos y documentos de
apoyo:

Esquema-resumen elaborado en la actividad anterior,
apuntes de contenidos y/o libro de texto, bibliografia de
aula, documentacién de un supuesto practico sobre costes
de stocks y retroproyector.

Secuencia/desarrollo de la actividad:
PROFESOR

- Breve exposicién sobre el objetivo de la actividad y
sobre el método con el que se va a desarrollar.

Entrega y explica el supuesto practico.

Organiza y dinamiza la actividad de los grupos de
trabajo.

ALUMNOS

Atienden a la exposicion tedrica.

Identifican y clasifican los costes propuestos en el
supuesto practico.

Elaboran un informe sobre los resultados de su trabajo.

Seguimiento de la actividad por parte del profesor:

Realiza un seguimiento del trabajo de los alumnos,
resolviendo las dudas o peticiones de mas informacion.
Comprueba los informes elaborados por los grupos.

Evaluacion de la actividad realizada por el alumno:

Contestar un cuestionario sobre los costes que se
generan en la gestion de stocks.
Elaborar un informe sobre los contenidos de la actividad.

ACTIVIDAD N° 4

Tiempo estimado: 2 periodos.
Realizacion: individual.
Ubicacién: aula polivalente
Objetivos de la actividad:

Calcular costes de adquisicion de productos

Medios didacticos y tecnolégicos y documentos
de apoyo:

Informe elaborado en la actividad anterior, apuntes de
contenidos y/o libro de texto, bibliografia de aula,
documentacion de un supuesto practico sobre
costes de adquisicion y retroproyector.

Secuencia/desarrollo de la actividad:
PROFESOR

Breve exposicién sobre el objetivo de la actividad y sobre
el método con el que se va a desarrollar.

- Entrega y explica el supuesto practico.

ALUMNOS

- Atienden a la exposicion teérica.
- Exponen los comentarios y dudas que les surjan.
- Calculan los costes.

Seguimiento de la actividad por parte del PROFESOR

- Resuelve dudas.
- Comprueba los célculos realizados por los alumnos.

Evaluacién:

- Realizar un supuesto practico sobre los costes
plantea- dos.

- Contestar desarrollo de la

actividad.

preguntas durante el
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ACTIVIDAD N° 5

Tiempo estimado: 2 periodos

Realizacién: individual

Ubicacion: aula de polivalente

Objetivos de la actividad:

Calcular costes de produccion

Medios didacticos y tecnolégicos y documentos de

apoyo:

Resultado del trabajo de la actividad anterior, apuntes de
contenidos y/o libro de texto, bibliografia de aula,
documentacion de un supuesto practico sobre costes de
produccion y retroproyector

Secuencia/desarrollo de la actividad:
PROFESOR

- Breve exposicién sobre el objetivo de la actividad y
sobre el método con el que se va a desarrollar.

- Entrega y explica el supuesto préactico.

ALUMNOS

- Atienden a la exposicion tedrica.

- Exponen los comentarios y dudas que les surjan.
- Calculan los costes.
Seguimiento de la actividad por parte del profesor:

- Resuelve dudas.
_ Comprueba los calculos realizados por los alumnos.

Evaluacién:

- Realizar un costes

planteados.

supuesto practico sobre los

- Contestar preguntas durante el desarrollo de la actividad.

ACTIVIDAD N° 6

Tiempo estimado: 4 periodos

Realizacion: individual

Ubicacion: aula de polivalente

Objetivos de la actividad:

Calcular e interpretar el coeficiente de rotacion y el

periodo medio de maduracién

Medios didacticos y tecnoldgicos y documentos
de apoyo:

Resultado del trabajo de las actividades anteriores,
apuntes de contenidos y/o libro de texto, bibliografia de
aula, documentacion de supuestos practicos sobre la
rotacion de existencias y el ciclo de almacén 'y
retroproyector.

Secuencia/desarrollo de la actividad:
PROFESOR

- Breve exposicion sobre el objetivo de la actividad y
sobre el método con el que se va a desarrollar.

- Entregay explica el supuesto préactico.

ALUMNOS

- Atienden a la exposicion tedrica.
- Exponen los comentarios y dudas que les surjan.

- Calculan la rotacién de stocks y el periodo medio de
maduracion.

Seguimiento de la actividad por parte del profesor:

- Resuelve dudas.
- Comprueba los célculos realizados por los alumnos.

Evaluacién:

- Realizar un supuesto practico sobre los costes
planteados.

- Contestar preguntas durante el desarrollo de la
actividad.

Bachillerato Técnico

Figura Profesional Comercio Exterior

38




ministerio de

educacion D@Componente Curricular — Figura Profesional

ACTIVIDAD N° 7

Tiempo estimado: 4 periodos

Realizacion: individual

Ubicacion: aula polivalente

Objetivos de la actividad:
Calcular costes de produccion

Medios didacticos y tecnoldégicos y documentos de
apoyo:

Resultado del trabajo de las actividades anteriores, apuntes
de contenidos y/o libro de texto, bibliografia de aula,
documentacion de supuestos practicos sobre la rotacion de
existencias, el ciclo de almacén y las condiciones de compra
y retroproyector.

Secuencia/desarrollo de la actividad:

PROFESOR

Breve exposicion sobre el objetivo de la actividad y sobre
el método con el que se va a desarrollar.

- Entregay explica el supuesto practico.

ALUMNOS
- Atienden a la exposicién teorica.
- Exponen los comentarios y dudas que les surjan.

- Calculan el volumen 6ptimo de pedido y el nimero de
pedidos.

- Interpretan su significado.

Seguimiento de la actividad por parte del PROFEOR
- Resuelve dudas.

- Comprueba las interpretaciones y los calculos
realizados por los alumnos.

Evaluacion:

- Realizar un supuesto practico sobre los costes
planteados.

- Contestar preguntas durante el desarrollo de la
actividad.

ACTIVIDAD N° 8

Tiempo estimado: 3 periodos
Realizacion: individual
Ubicacion: aula polivalente
Objetivos de la actividad:

Realizar clasificaciones ABC de

representacion grafica

productos 'y su

Medios didacticos y tecnolégicos y documentos de
apoyo:

Resultado del trabajo de las actividades anteriores, apuntes
de contenidos y/o libro de texto, bibliografia de aula,
documentacion de supuestos practicos sobre la rotacion de

existencias, el ciclo de almacén, las condiciones de compra Evaluacion:
y las caracteristicas de productos y retroproyector. - Realizar un supuesto practico sobre los costes
) . lanteados.
Secuencia/desarrollo de la actividad: P
- Contestar preguntas durante el desarrollo de la
PROFESOR actividad.
- Breve exposicion sobre el objetivo de la actividad y
sohre

el método con el que se va a desarrollar.
- Entregay explica el supuesto préctico.

ALUMNOS
- Atienden a la exposicion teorica.
- Exponen los comentarios y dudas que les surjan.

- Clasifican y representan graficamente productos,
aplicando el método ABC.

- Interpretan su significado.

Seguimiento de la actividad por parte del profesor:
- Resuelve dudas.

- Comprueba las interpretaciones, representaciones y
clasificaciones realizadas por los alumnos.
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ACTIVIDAD N° 9

Tiempo estimado: 5 periodos
Realizacién: individual
Ubicacién: aula polivalente
Objetivos de la actividad:

Realizar fichas de almacén aplicando métodos de valoracién
adecuados

Medios didacticos y tecnolégicos y documentos de
apoyo:

Resultado del trabajo de las actividades anteriores, apuntes
de contenidos y/o libro de texto, bibliografia de aula,
documentacion de supuestos practicos sobre compras y
ventas y retroproyector.

Secuencia/desarrollo de la actividad:

PROFESOR

- Breve exposicion sobre el objetivo de la actividad y
sobre

el método con el que se va a desarrollar.
- Entregay explica el supuesto practico.

ALUMNOS
- Atienden a la exposicion tedrica.
- Exponen los comentarios y dudas que les surjan.

- Elaboran fichas de almacén aplicando los métodos
propuestos.

- Interpretan su significado.

Seguimiento de la actividad por parte del profesor:
- Resuelve dudas.

- Comprueba las interpretaciones y los célculos
realizados por los alumnos.

Evaluacion:

- Realizar un supuesto practico sobre los costes
planteados.

- Contestar preguntas durante el desarrollo de la
actividad.

ACTIVIDAD N° 10

Tiempo estimado: 7 periodos

Realizacion: individual

Ubicacion: aula polivalente

Objetivos de la actividad:

Elaborar y procesar fichas de almacén utilizando

aplicaciones de computacion

Medios didacticos y tecnolégicos y documentos de
apoyo:

Resultado del trabajo de las actividades anteriores,
apuntes de contenidos y/o libro de texto, bibliografia de
aula, documentacion de supuestos practicos sobre compras
y ventas, documentacién sobre las aplicaciones de
computacion de gestion de stocks y retroproyector.
Computadores y aplicaciones de gestion de almacén.

Secuencia/desarrollo de la actividad:

PROFESOR

- Breve exposicion sobre el objetivo de la actividad y
sobre

el método con el que se va a desarrollar.

- Breve exposicién sobre el manejo del programa de
gestion de stocks.

- Entregay explica el supuesto practico.

ALUMNOS

- Atienden a la exposicion teérica.

- Exponen los comentarios y dudas que les surjan.

- Elaboran fichas de almacén utilizando aplicaciones de
computacion de gestion de stocks.

Seguimiento de la actividad por parte del PROFESOR

- Resuelve dudas.

- Comprueba las fichas de almacén realizadas por los

alumnos.

Evaluacion:

- Realizar un supuesto practico sobre los costes
planteados.

- Contestar preguntas durante el desarrollo de la

actividad.
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DESARROLLO CURRICULAR DEL MODULO

MODULO DE GESTION FINANCIERA INTERNACIONAL

Objetivo del Modulo formativo:
Gestionar operaciones de financiacibn de transacciones de comercio
internacional. (Asociado a la Unidad de Competencia 4).

Seleccién del tipo de contenido organizador: los procedimientos
(Excepto en la UT 1 en la que son los hechos/conceptos)

Identificacion y ordenacion de las Unidades de Trabajo (UT):

UT 1:  Introduccion al médulo (5 periodos)

UT 2:  Fundamentos de calculo financiero (27 periodos)

UT 3:  Elmercado de divisas (30 periodos)

UT 4:  Operaciones financieras internacionales (30 periodos)
UT5:  Procedimientos de financiacion en licitaciones (15 periodos)

UT6: Medios de pago internacionales (25 periodos)
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RELACION DE UNIDADES DE TRABAJO DEL MODULO
Y CONEXION ENTRE ELLAS

Introduccion al médulo
uT1

Fundamentos de calculo financiero
uT?2

l

El mercado de divisas
uT3

l

Operaciones financieras
internacionales
UT 4

l

Procedimientos de financiacion en
licitaciones

uTs

!

Medios de pago internacionales
UT 6
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DESARROLLO DE LAS UNIDADES DE TRABAJO

UNIDAD DE TRABAJO N° 1- Introduccién al médulo

Objetivo de la Unidad de Trabajo: Reconocer la aportacion de los contenidos del moédulo al desarrollo
de las capacidades necesarias para gestionar la financiacion de operaciones de comercio internacional.
Motivar e interesar al alumno en el aprendizaje del médulo.

(Tiempo estimado: 5 periodos)

Procedimientos (contenidos organizadores) - Responsabilizarse de las acciones encomendadas,

- ldentificar y analizar las funciones y realizaciones manlfesltando rigor en su planlflcacllon y desarrolio
propias de un técnico en gestion financiera - Ser flexible y adaptarse alos cambios.
internacional.

- Analizar las relaciones de la UC asociada al
moédulo con el conjunto del perfil de la figura - Elaborar una lista de tareas propias de un técnico en
profesional de técnico en Comercio Exterior. gestion financiera internacional, realizando una

- Analizar el objetivo y los contenidos del médulo. tormenta de ideas o brainstorming con todo el grupo
y, posteriormente, clasificar, en pequefios grupos,

Actividades de ensefianza y aprendizaje

o i ) . Puesta en comun final para integrar las
- Objetivo del mddulo. Competencia profesional que clasificaciones realizadas en una tnica.

se adquiere con el modulo. Relaciones con los
demas maédulos.

Por parte del profesor, explicacion de los objetivos
del modulo, relacionandolos con la UC asociada y

- Aptitudes 'y actitudes necesarias para el con el perfil general de la figura profesional e
desempefio de la competencia profesional informando sobre las ocupaciones y puestos de
asociada al médulo. trabajo méas caracteristicos.

- Posicion en el proceso productivo. Ocupaciones 'y - Explicacion, por parte del profesor, de la
puestos de trabajo. Evolucion de la competencia. metodologia didactica, de los métodos de evaluacion

- Contenidos del médulo: Relacién secuenciada de y de los criterios de calificacion que se van a aplicar.
las unidades didacticas del médulo. Breve descripcion de las unidades de trabajo que se

van a desarrollar y de su secuencia y de los
espacios formativos, equipos y materiales que se
utilizaran en el modulo.

- Introduccién a los métodos de ensefianza y
aprendizaje que se utlizaran en el mddulo.
Métodos vy criterios de evaluacion.

Actitudes/valores/normas (contenidos soporte) Criterios de evaluacion

- Se ha identificado con precision suficiente la
competencia profesional asociada al médulo.

- Se han reconocido adecuadamente las relaciones
entre el objetivo y los contenidos del médulo y la
competencia a la que esta asociado.

- Interesarse por progresar 'y mejorar su
competencia profesional.

- Valorar las posibilidades que proporciona la
adquisicion de competencias en gestion financiera
internacional en futuros itinerarios académicos y/o

profesionales del alumno y formarse criterios - Se han identificado con precision suficiente los
personales para la eleccion de los mismo. métodos y criterios de evaluacion y calificacion.

- Cooperar en el trabajo en equipo con actitud - Se ha participado activamente en el desarrollo de la
tolerante y receptiva ante las opiniones de los unidad.
demas.

- Trabajar de forma autébnoma y con iniciativa.
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UNIDAD DE TRABAJO N° 2: Fundamentos de calculo financiero

Objetivo de la Unidad de Trabajo: Analizar y utilizar los procedimientos fundamentales de calculo
financiero.

(Tiempo estimado: 27 periodos)

Procedimientos (contenidos organizadores)

Aplicar procedimientos de célculo de los
elementos asociados al concepto de capitalizacion
simple.

Aplicar procedimientos de célculo de los
elementos asociados al concepto de capitalizacion
compuesta.

Calcular los términos de préstamos aplicando los
principales métodos de amortizacion.

Hechos/conceptos (contenidos soporte)

Hechos y conceptos asociados a de la
capitalizacion simple: Calculo del valor actual.
Célculo del interés. Equivalencia de -capitales.

Fraccionamiento del tanto de interés. Tantos
equivalentes.
Hechos y conceptos asociados a de la

capitalizacion compuesta: Formula general de la
capitalizacion  compuesta.  Equivalencia  de
capitales. Capitalizacion compuesta para periodos
fraccionados. Interés nominal e interés efectivo o
tasa anual de equivalencia (TAE).

Hechos y conceptos asociados a los préstamos:
Fundamentos de rentas financieras. El préstamo
como fuente de financiacion. Variables que
intervienen en la amortizacion de un préstamo.
Sistemas de amortizacion de los préstamos:
amortizacion mediante reembolso Uinico;
amortizacién de préstamos mediante una renta;
amortizacion de préstamos por el sistema francés;
amortizacion de préstamos mediante cuotas de
amortizacion constantes; sistema aleman de
amortizacion de préstamos; sistema americano de
amortizacion de préstamos. Tanto efectivo de coste
de un préstamo.

Actitudes/valores/normas (contenidos soporte)

Cooperar el trabajo en equipo con actitud tolerante y

receptiva ante las opiniones de los demas.
Trabajar de forma auténoma y con iniciativa.
Ser flexible y adaptarse a los cambios.

Desarrollar una actitud de seguridad y gusto por el
trabajo metddico, organizado y realizado
eficazmente en el desarrollo de las actividades
emprendidas.

Valorar la capacidad de comunicacion y la
importancia de la imagen personal y corporativa.
Valorar la documentacién organizada, elaborada y
presentada correctamente.

Valorar la expresion correcta y la utilizaciéon de los
términos adecuados a su @mbito de competencia.
Responsabilidad y rigor en las valoraciones y
calculos.

Respetar la normativa que
financiera internacional.

regula la gestion

Actividades de ensefianza y aprendizaje

Explicacion, por parte del profesor, de los hechos y
conceptos fundamentales asociados al célculo
financiero.

En  supuestos  practicos  convenientemente
caracterizados: Calcular intereses y descuentos
simples. Calcular el valor actual y futuro de un capital
utilizando la capitalizacion compuesta. Calcular
los términos de la amortizacion de préstamos y su
TAE.

Criterios de evaluacion

Se han precisado los conceptos de interés nominal
e interés efectivo o tasa anual de equivalencia
(TAE).

Se han calculado el valor actual y futuro de
capitales .

Se han calculado las cuotas de amortizacién de un
préstamo por el método francés.
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UNIDAD DE TRABAJO N° 3- El mercado de divisas

Objetivo de la Unidad de Trabajo: Analizar la estructura y funcionamiento del mercado de divisas y
aplicar procedimientos de cobertura de riesgos de cambio de divisas.

(Tiempo estimado: 30 periodos)

Procedimientos (contenidos organizadores)

- Analizar la estructura y funcionamiento general del
mercado de divisas.

- ldentificar e interpretar la normativa reguladora del
mercado de divisas en Ecuador.

- Analizar la formulacibn de las operaciones de
contado y a plazos en el mercado de cambios.

- Analizar la incidencia del riesgo de cambio en las
transacciones comerciales internacionales.

- Calcular cambios y cobertura del riesgo de cambio.

Hechos/conceptos (contenidos soporte)

- Elementos bésicos del mercado de divisas:
Concepto de divisa. La convertibilidad de las
divisas. Estructura y funcionamiento general del
mercado de divisas. Oferta y demanda de divisas
en el mercado.

- Variables que influyen en las fluctuaciones de los
tipos de cambio en el mercado de divisas: Teoria
de la paridad del poder adquisitivo. Evolucion de
las tasas de inflacion. Movimientos internacionales
de capitales. Otros factores que determinan las
fluctuaciones de los cambios.

- Formacion de los tipos de cambio en el mercado de
divisas.

- Operaciones de contado (SPOT) en el mercado de
divisas.

- Operaciones a plazo (FORWARD) en el mercado de
divisas.

- Normativa reguladora del mercado de divisas en
- Ecuador.

- El riesgo de cambio en el comercio internacional y
su cobertura. Seguro de cambio:

- Opciones sobre divisas. Operaciones con futuros
sobre divisas.

- Anticipacion o retraso de los cobros y pagos.

- Las cuentas en divisas como instrumento de
cobertura del riesgo de cambio.

Actitudes/valores/normas (contenidos soporte)

- Cooperar el trabajo en equipo con actitud tolerante y

receptiva ante las opiniones de los demas.
- Trabajar de forma auténoma y con iniciativa.
- Ser flexible y adaptarse a los cambios.

- Desarrollar una actitud de seguridad y gusto por el
trabajo metddico, organizado y realizado eficazmente
en el desarrollo de las actividades emprendidas.

- Valorar la capacidad de comunicacion y la
importancia de la imagen personal y corporativa.

- Valorar la documentacion organizada, elaborada y
presentada correctamente.

- Valorar la expresion correcta y la utilizacion de los
términos adecuados a su ambito de competencia.

- Responsabilidad y rigor en las valoraciones vy
calculos.

- Respetar la normativa que
financiera internacional.

regula la gestion

Actividades de ensefianza y aprendizaje

- Explicacion, por parte del profesor, de los métodos,
criterios y procedimientos aplicables en la realizacion
de operaciones con divisas.

- En supuestos practicos convenientemente
caracterizados: Interpretar la informacion
publicada en prensa relacionada con el mercado de
divisas. Determinar el cambio asociado a
operaciones de contado y a plazo en el mercado de
divisas. Calcular el SWAP RATE asociado a una
operacion de compra-venta a plazo. Aplicar
instrumentos de cobertura del riesgo de cambio.

Criterios de evaluacion

- Se han descrito el del

mercado de divisas.

- Se ha identificado e interpretado la legislacion béasica
que regula el funcionamiento del mercado de
divisas.

- Se ha calculado el tipo de cambio al contado y a
plazo.

- Se han precisado las caracteristicas de
instrumentos de cobertura de riesgos de cambio.

funcionamiento general

los
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| UNIDAD DE TRABAJO N° 4- Operaciones financieras internacionales. I

Objetivo de la Unidad de Trabajo: Analizar y aplicar alternativas de financiacion de operaciones de

comercio internacional.
(Tiempo estimado: 30 periodos)

Procedimientos (contenidos organizadores)

- ldentificar y analizar los instrumentos de
financiacion de las operaciones de comercio
internacional.

- Calcular el coste financiero asociado a la
financiacién de operaciones de
importacién/exportacion en el comercio
internacional.

- ldentificar y analizar riesgos inherentes a

operaciones de prefinanciacién y financiacién de
exportaciones.

- Determinar las condiciones aplicables y los
tramites para obtener créditos oficiales a la
exportacion.

- Interpretar las caracteristicas fundamentales de las
principales modalidades de financiacion
internacional y aplicar sus procedimientos basicos.

- Determinar el seguro de crédito a la exportacion.

Hechos/conceptos (contenidos soporte)

- Modalidades financieras de las operaciones de
comercio exterior. Modalidades de financiacion de
las operaciones de importacion. Modalidades de
financiacion de las operaciones de exportaciones.

- Prefinanciacion de la exportacion.

- El crédito oficial a la exportacion.

- El contrato de ajuste reciproco de intereses (CARI).
- Los créditos FAD: Origen y objetivos.

- Normativa aplicable a las operaciones de crédito a
la exportacion: consenso OCDE.

- Factoring de exportacion. Forfaiting de exportacion.
- Leasing de exportacion.

- Operaciones de compensacion.
- Financiacion de operaciones triangulares.

- Seguro de crédito a la exportacion: Riesgos
susceptibles de cobertura en el ambito comercial
internacional.

- Modalidades de las polizas de cobertura de las
transacciones comerciales internacionales.

Actitudes/valores/normas (contenidos soporte)

- Cooperar el trabajo en equipo con actitud tolerante
y receptiva ante las opiniones de los demas.

Trabajar de forma auténoma y con iniciativa.
Ser flexible y adaptarse a los cambios.

Desarrollar una actitud de seguridad y gusto por el
trabajo metddico, organizado y realizado eficazmente
en el desarrollo de las actividades emprendidas.

Valorar la capacidad de comunicacion y la
importancia de la imagen personal y corporativa.

Valorar la documentacion organizada, elaborada y
presentada correctamente.

Valorar la expresion correcta y la utilizacion de los
términos adecuados a su ambito de competencia.
Responsabilidad y rigor en las valoraciones y
célculos.

Respetar la normativa que
financiera internacional.

regula la gestion

Actividades de ensefianza y aprendizaje

Explicacion, por parte del profesor, de los métodos,
criterios 'y procedimientos aplicables en la
financiacion de operaciones de comercio exterior.

En supuestos practicos convenientemente
caracterizados: Calcular el coste financiero
asociado a una operacion de financiacién de
importaciones y exportaciones. Determinar la
modalidad de crédito a la exportacion y calcular el
riesgo y su cobertura. Aplicar las principales
modalidades de financiacion de operaciones de
comercio exterior. Cumplimentar la documentacién
basica correspondiente las principales modalidades
de financiacién de operaciones de comercio exterior

Criterios de evaluacion

Se ha descrito las caracteristicas fundamentales de
las principales modalidades de financiacion de
operaciones de compraventa internacional. Se han
calculado los costes financieros. Se ha calculado la
cobertura de riesgos de créditos a la exportacion.
Se han calculado los elementos fundamentales de
operaciones de factoring y leasing.
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UNIDAD DE TRABAJO N° 5- Procedimientos de financiacion en licitaciones

Objetivo de la Unidad de Trabajo: Analizar y aplicar procedimientos de financiacién asociados a
licitaciones o concursos internacionales.

(Tiempo estimado: 15 periodos)

Procedimientos (contenidos organizadores)

Analizar las caracteristicas basicas y del esquema
operativo de funcionamiento de las licitaciones o
concursos internacionales.

Identificar la documentacion necesaria para tomar
parte en licitaciones o concursos internacionales.
Aplicar procedimientos de financiacién de proyectos
asociados a licitaciones o] concursos
internacionales.

Identificar e interpretar la normativa fundamental que
regula los procesos de licitacién o concurso en el
ambito internacional.

Hechos/conceptos (contenidos soporte)

Licitaciones o concursos internacionales: Concepto
y caracteristicas generales. Procedimiento de
licitacion.. Documentacion a cumplimentar. Fianzas
y garantias a constituir:

Hechos y conceptos asociados a los
procedimientos de financiacion de proyectos
relacionados con licitaciones o  concursos
internacionales: El Banco Mundial y los Bancos
Regionales de Desarrollo: regulacién de los
procedimientos de financiaciéon, acuerdos de
cofinanciacion, normativa reguladora de las
licitaciones o concursos internacionales.

Actitudes/valores/normas (contenidos soporte)

Cooperar el trabajo en equipo con actitud tolerante
y receptiva ante las opiniones de los demas.

Trabajar de forma autbnoma y con iniciativa.
Ser flexible y adaptarse a los cambios.

Desarrollar una actitud de seguridad y gusto por el
trabajo metddico, organizado y realizado eficazmente

en el desarrollo de las actividades emprendidas.

- Valorar la capacidad de comunicacién y la
importancia de la imagen personal y corporativa.

- Valorar la documentacion organizada, elaborada
y presentada correctamente.

- Valorar la expresion correcta y la utilizacion de
los términos adecuados a su ambito de
competencia.

- Responsabilidad y rigor en las valoraciones y
célculos.

- Respetar la normativa que regula la gestion
financiera internacional.

Actividades de ensefianzay aprendizaje

- Explicacién, por parte del profesor, de los
métodos, criterios y procedimientos aplicables en
licitaciones o concursos internacionales.

- En supuestos practicos convenientemente
caracterizados: Elaboracion diagramas de
procedimiento a seguir para la participacion en
licitaciones 0 concursos internacionales.
Identificar y cumplimentar la documentacion
asociada a procesos de licitacion o concurso
internacional.

Criterios de evaluacion

- Se han identificado e interpretado las normas
fundamentales de los principales organismos
de financiacion internacionales aplicables a
licitaciones o concursos internacionales.

- Se han descrito los requisitos y condiciones que
se exigen en un determinado concurso o licitacion
internacional.

- Se han confeccionador los documentos
requeridos en una determinada licitacion.
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UNIDAD DE TRABAJO N° 6- Medios de pago internacionales

Objetivo de la Unidad de Trabajo: Analizar y aplicar medios de cobro y pago internacionales.

(Tiempo estimado: 25 periodos)

Procedimientos (contenidos organizadores) o rechazo de los cheques. Modalidades de

Analizar las funciones y caracteristicas
fundamentales de los medios de cobro

y pago utilizados en el comercio internacional.

Relacionar las condiciones de entrega en la
compraventa internacional con los medios de
cobro y pago.

Analizar los riesgos asociados a las operaciones
de comercio internacional.

Aplicar las caracteristicas basicas del crédito
documentario como medio de cobro y pago en la
compraventa internacional.

Elaborar la documentacion basica a aportar para la
solicitud y apertura de un crédito documentario.

Calcular el coste financiero asociado a
operaciones de crédito documentario de
exportacion y de importacion.

Utilizar los principales medios de pago en
comercio exterior y cumplimentar la
documentacion correspondiente.

Hechos/conceptos (contenidos soporte)

Condiciones de entrega en la compraventa
internacional: INCOTERMS.

Condiciones de pago en la compraventa
internacional.

Medios de cobro y pago en la compraventa
internacional.

El papel de los intermediarios financieros en la
realizacion de las operaciones de cobro y pago con
el extranjero.

El riesgo en el comercio internacional.

La remesa documentaria: Modalidades de
remesas documentarias.

Falta de aceptacion o pago de una remesa
documentaria.

Documentos que integran una remesa documenta-
ria.

Riesgos asociados al empleo de una remesa
documentaria.

El crédito documentario. Elementos y modalidades
de crédito documentario en la operatoria del
comercio internacional.

Fases que componen el desarrollo de una
operacion de crédito documentario.

Cheque personal. Normas basicas de aceptacion

liquidacion del cheque. Documentacion.
- Elfactoring de exportacion.
- Cuentas bancarias en el exterior.
- Centros internacionales de concentracion.
- Cobro mediante soporte magnético.

Actitudes/valores/normas (contenidos soporte)

- Cooperar el trabajo en equipo con actitud tolerante
y receptiva ante las opiniones de los demas.

- Trabajar de forma auténoma y con iniciativa.
- Ser flexible y adaptarse a los cambios.

- Desarrollar una actitud de seguridad y gusto por el
trabajo metddico, organizado y realizado
eficazmente en el desarrollo de las actividades
emprendidas.

- Valorar la capacidad de comunicacion y la
importancia de la imagen personal y corporativa.

- Valorar la documentacion organizada, elaborada y
presentada correctamente.

- Valorar la expresion correcta y la utilizacion de los
términos adecuados a su ambito de competencia.

- Responsabilidad y rigor en las valoraciones y
célculos.

- Respetar la normativa que regula la gestion
financiera internacional.

Actividades de ensefianza y aprendizaje

- Explicacion, por parte del profesor, de los
métodos, criterios y procedimientos aplicables a
los medios de pago internacionales

- En supuestos practicos convenientemente
caracterizados: Elaborar fichas de créditos.
Elaborar diagramas sobre los principales
riesgos asociados a operaciones de remesa
documentaria.  Elaborar la  documentacion
asociadas a remesas documentarias de
exportacion. Elaborar cartas solicitud, cheques
bancarios 'y declaraciones de pagos Yy
liquidaciones asociadas.

Criterios de evaluacion

- Se han descrito las caracteristicas mas
significativas de los principales medios de pago
internacional.

Se ha identificado el medio de pago mas
adecuado.

- Se ha cumplimentado la documentacion asociada
a los medios de pago internacional.
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EJEMPLIFICACION DE LAS ACTIVIDADES DE ENSENANZA-APRENDIZAJE

UNIDAD DE TRABAJO N° 2 « Fundamentos de calculo financiero

Total de periodos de la Unidad de Trabajo: 27

ACTIVIDAD N° 1

Numero de actividades propuestas: 4

Tiempo estimado: 6 periodos
Realizacion: en grupo
Ubicacion: aula polivalente
Objetivos de la actividad:

Desarrollar los conceptos y hechos asociados a las
operaciones de calculo financiero.

Medios didéacticos y tecnolégicos y documentos de
apoyo:

Apuntes de contenidos y/o libro de texto, bibliografia de aula
y retroproyector.

Secuencia/desarrollo de la actividad:

PROFESOR

- Exposicion tedrica sobre hechos y conceptos asociados
a las operaciones de calculo financiero.

ALUMNOS

- Atienden a la exposicion teorica.

- Toman apuntes.

- Plantean dudas, preguntas y sugerencias.

Seguimiento de la actividad por parte del profesor

- Resuelve dudas.

- Comprueba los apuntes y los esquemas-resumen de los
alumnos.

Evaluacion:

- Elaborar un esquema-resumen.

- Responder a preguntas sobre los
fundamentales de célculo financiero.

conceptos

ACTIVIDAD N° 2

Tiempo estimado: 5 periodos
Realizacion: individual
Ubicacion: aula de polivalente
Objetivos de la actividad:

Resolver problemas de célculo de interés y descuento sim-
ple.

Medios didacticos y documentos de apoyo: Informe ela-
borado en la actividad anterior, apuntes de contenidos y/o
libro de texto, bibliografia de aula, documentacion de un su-
puesto practico sobre operaciones a interés simple y
retroproyector.

Secuencia/desarrollo de la actividad:

PROFESOR

- Breve exposicion sobre el objetivo de la actividad y sobre

el método con el que se va a desarrollar.
- Entrega y explica el supuesto préactico.

ALUMNOS

- Atienden a la exposicion tedrica.

- Exponen los comentarios y dudas que les surjan.

- Calculan intereses y descuentos aplicando la
capitalizacion simple.

Seguimiento de la actividad por parte del profesor:

- Resuelve dudas.

- Comprueba los calculos realizados por los alumnos.

Evaluacién:

- Observar el grado de dedicacion con la que el alumno
realiza la actividad.

- Realizar un ejercicio préactico sobre capitalizacién simple.
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ACTIVIDAD N° 3

Tiempo estimado: 7 periodos
Realizacion: individual
Ubicacion: aula de polivalente
Objetivos de la actividad:

Calcular el valor actual y futuro de un capital utilizando la
capitalizacion compuesta.

Medios didacticos y documentos de apoyo:

Resultados de las actividades anteriores, apuntes de
contenidos y/o libro de texto, bibliografia de aula,
documentacién de supuestos préacticos sobre
capitalizacion compuesta y retroproyector.

Secuencia/desarrollo de la actividad:

PROFESOR:
- Breve exposicion sobre el objetivo de la actividad y sobre

el método con el que se va a desarrollar.
- Entregay explica el supuesto practico.

ALUMNOS

- Atienden a la exposicion teérica.

- Exponen los comentarios y dudas que les surjan.

- Calculan valores actuales y futuros aplicando la
capitalizacion compuesta.

Seguimiento de la actividad por parte del profesor:

- Resuelve dudas.

- Comprueba los célculos realizados por los alumnos.

Evaluacién:

- Observar el grado de dedicacién con la que el
alumno realiza la actividad.

- Realizar un ejercicio practico sobre capitalizacion
compuesta.

ACTIVIDAD N° 4

Tiempo estimado: 9 periodos
Realizacién: individual
Ubicacién: aula de polivalente

Objetivos de la actividad:

Calcular los términos de la amortizacion de préstamos y su
TAE.

Medios didacticos y documentos de apoyo: Resultados
de las actividades anteriores, apuntes de contenidos y/o
libro de texto, bibliografia de aula, documentacion de
supuestos practicos sobre amortizacion de préstamos y
retroproyector.

Secuencia/desarrollo de la actividad:

PROFESOR

- Breve exposicion sobre el objetivo de la actividad y
sobre el método con el que se va a desarrollar.

- Entregay explica el supuesto practico.

ALUMNOS

- Atienden a la exposicion teérica.

- Exponen los comentarios y dudas que les surjan.

- Calculan las cuotas de amortizacion y el TAE de
préstamos.

Seguimiento de la actividad por parte del profesor:

- Resuelve dudas.

- Comprueba los célculos realizados por los alumnos.

Evaluacién:

- Observar el grado de dedicacion con la que el
alumno realiza la actividad.

- Realizar un ejercicio practico sobre amortizacion de
préstamos.
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